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深圳证券交易所： 

贵所于 2023 年 3 月 31 日印发的审核函〔2023〕120040 号《关于湖南泰嘉

新材料科技股份有限公司申请向特定对象发行股票的审核问询函》（以下简称ñ问

询函ò）已收悉。按照贵所要求，湖南泰嘉新材料科技股份有限公司（以下简称

ñ公司ò、ñ发行人ò或ñ泰嘉股份ò）与平安证券股份有限公司（以下简称 ñ保荐人ò）、

湖南启元律师事务所（以下简称ñ发行人律师ò或ñ律师ò）、天职国际会计师事务

所（特殊普通合伙）（以下简称ñ会计师ò））已就问询函所列问题进行了逐项落实、

核查，同时按照问询函的要求补充募集说明书和其他相关文件。现就相关问题回

复如下，请予审核。 

如无特别说明，本回复中所使用的简称与《湖南泰嘉新材料科技股份有限公

司向特定对象发行股票募集说明书》（以下简称ñ募集说明书ò）中的释义相同。

本回复中的字体代表以下含义： 

ᵩЃҒꜘ Є ⃰ ∆  

宋体（不加粗） 问询函所列问题的回复 

ᵩЃꜘ Є ᴌ ᴌ ḷ ɻ ᾥ 

ᵩЃҒꜘ Є ︠ ӫЃ Є  

本问询函回复报告表格中若出现总计数与各分项数值之和尾数不符的情况，

均为四舍五入原因造成。 
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问题一 

Ї ָ ᵯ ҟ ῇ ᶡⅎ⌡ҿ 18.14%ɻ11.44%ɻ

14.50% 104.49%Ї̓́ ⅓ҟꜙ ⅎ Ӏ ɼ

2022 9 Ї ָ ᴍ ֥ ᵯ ҿ

13,306.77 Ҍᾣɼ Ӏ ֥ ҿ Apple Inc ῎ ֥ ᾥ Ї

Apple Inc῎ 2019 ꜗ ҿ 5W ᾥ Ї Ғῴ

ᾥ Ї ⁯ Їҙ Apple Inc῎ ֥ ֥ ֥Ҙ Ї

Ғ ɼ Ї ָ ῇⅎ⌡ҿ 7,440.46
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【回复】 
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此周转额度与信用期相结合使用的做法在行业内具有一定普遍性。 

（二）剔除铂泰电子和美特森的影响后应收账款余额及营业收入具体情况 

截止 2022 年 9 月末，剔除铂泰电子和美特森的影响后 ，泰嘉股份的应收账

款及营业收入情况如下： 

单位：万元 

项目 应收账款余额 
应收账款坏

账准备 
应收账款净额 营业收入 

应收账款余

额/营业收入 

2022 年 9 月末 
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Co., Ltd 等 

其他 

FRASCIO RICCARDO、

Factory Max Co., Ltd 等众多

海外客户 

17.87% 款到发货或部分预付 

2019-2022 年各期末，剔除铂泰电子和美特森后，发行人应收账款与当期营

业收入具体情况如下： 

单位：万元 

项目 
2022.12.31/ 

2022 年度 

2021.12.31/ 

2021 年度 

2020.12.31/ 

2020 年度 

2019.12.31/ 

2019 年度 

应收账款余额 14,262.91 7,637.19 4,613.36 7,222.52 

坏账准备 775.22 576.67 410.12 903.06 
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（1）获取发行人剔除铂泰电子和美特森后的应收账款明细，检查是否有大

额长时间未收回款项； 

（2）获取发行人锯切业务的信用政策，与同行业可比公司进行对比，核查

是否存在重大差异； 

（3）获取发行人锯切业务的销售订单、出库单、发票和银行回单，核查锯

切业务的真实性； 

（4）对主要客户进行应收账款函证程序； 

（5）针对应收账款对财务人员进行访谈，了解信用政策的制定依据，询问

与同行业可比公司差异的具体原因； 

（6）获取发行人截止 2022 年 9 月末和 2022 年末的应收账款明细表，比较

分析⡱夀

3
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单位：次 

上市公司 主要产品 2022 年度 2021 年度 2020 年度 2019 年度 

恒而达 
双金属带锯条、重型模

切工具 
- 6.47 6.90 7.14 

岱勒新材 金刚石线锯 3.05 1.86 1.72 1.96 

恒锋工具 
机床用精密复杂刃量

具和精密高效刀具 
- 4.07 3.07 2.96 

 �� - ���  ���1����   ���� ���� ���™������ ���·� ���§�  	�  202220222021 
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1 年以内（含 1 年） 98.53% 94.00% 94.64% 90.18% 97.19% 

1 至 2 年（含 2 年） 0.99% 2.23% 4.05% 0.93% 1.70% 

2 至 3 年（含 3 年） 0.03% 1.07% 0.59% 2.30% 0.31% 

3 至 4 年（含 4 年） 0.04% 
1.31% 

0.28% 2.06% 
0.65% 

4 至 5 年（含 5 年） 0.03% 0.27% 0.66% 

5 年以上 0.38% 1.40% 0.17% 3.87% 0.15% 

合计 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 

账龄 2021.12.31 

1 年以内（含 1 年） 96.39% 91.54% 95.39% 83.28% 95.96% 

1 至 2 年（含 2 年） 1.00% 3.41% 2.85% 5.01% 2.37% 

2 至 3 年（含 3 年） 0.12% 1.67% 0.69% 3.77% 0.56% 

3 至 4 年（含 4 年） 0.06% 
1.05% 

0.15% 1.18% 
0.64% 

4 至 5 年（含 5 年） 0.07% 0.39% 0.79% 

5 年以上 2.36% 2.33% 0.53% 5.98% 0.47% 

合计 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 

账龄 2020.12.31 

1 年以内（含 1 年） 92.98% 89.98% 93.87% 83.61% 92.46%
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同组合，具体组合及计量预期信用损失的方法如下： 

组合名称 确定依据 计提方法 

风险组合 
类似账龄的款项信用风险特

征相似 

参考历史信用损失经验，结

合当前状况以及对未来经济

状况的预测，编制应收账款

账龄与整个存续期预期信用

损失率对照表，计算预期信

用损失 

性质组合 应收合并范围内关联方款项 

参考历史信用损失经验，结

合当前状况以及对未来经济

状况的预测，编制应收账款

账龄与整个存续期预期信用

损失率对照表，计算预期信

用损失 
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1 年以内（含 1 年） 4.51% 2.57% 0.25% 2.46% 5.00% 

1 至 2 年（含 2 年） 51.77% 24.64% 12.60% 51.33% 10.00% 

2 至 3 年（含 3 年） 96.52% 44.21% 29.21% 73.41% 30.00% 

3 至 4 年（含 4 年） 100.00% 77.50% 100.00% 82.51% 50.00% 

4 至 5 年（含 5 年） 100.00% 95.33% 100.00% 85.98% 100.00% 

5 年以上 100.00% 96.67% 100.00% 90.00% 100.00% 

注：恒而达和恒锋工具暂时没有披露 2022 年报数据，上表两者数据为 2022 年半年报数

据。 

由上表可见，剔除铂泰电子和美特森后，与同行业可比上市公司相比，发行

人最近一期应收账款预期信用损失率较为谨慎，计提比例合理。 

（二）中介机构核查意见 

1、核查程序 

保荐人及发行人会计师履行了以下核查程序： 

（1）获取发行人境内客户和境外客户的信用政策，与同行业可比公司对比，

检查是否有重大差异。检查发行人订单管理系统，核实报告期内主要客户的信用

政策； 

（2）对主要客户进行应收账款函证程序； 

（3）获取发行人期后回款明细，检查期后回款银行电子回单的付款名称与

客户名称是否一致； 

（4）查阅同行业可比上市公司的坏账计提政策，分析比较发行人坏账计提

政策与同行业可比公司是否有重大差异。 

2、核查意见 

经核查，保荐人及发行人会计师认为：发行人应收账款周转率在行业内处于

较好水平、应收账款账龄以 1 年以内为主、应收账款坏账准备计提政策与同行业

可比上市公司不存在重大差异、期后回款良好，应收账款坏账准备计提充分。 

三、铂泰电子和美特森报告期内的经营情况，行业竞争格局，订单储备情况，

业绩下滑的原因及合理性，是否存在业绩持续下滑趋势，应收账款坏账准备计提

是否充分，是否对本次募投项目及未来持续盈利能力造成重大不利影响 
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（一）铂泰电子报告期内的经营情况及 2020 年和 2021 年业绩下滑的原因

和合理性 

2020 年-2022 年，铂泰电子的业绩情况如下： 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度 
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2020 年及 2021 年铂泰电子收入构成情况如下： 

单位：万元 

项目 
2021 年度 2020 年度 

金额 比例 金额 比例 

主营业务收入 70,097.41 92.31% 203,015.59 96.25% 

其他业务收入 5,842.84 7.69% 7,916.23 3.75% 

合计 75,940.24 100.00% 210,931.82 100.00% 

2020 年及 2021 年铂泰电子按照产品划分的主营业务收入构成情况如下： 

单位：万元 

项目 
2021 年度 2020 年度 

金额 比例 金额 比例 

手机充电器类产品 59,437.31 84.79% 194,979.32 96.04% 

电源类产品 10,660.10 15.21% 8,036.27 3.96% 

合计 70,097.41 100.00% 203,015.59 100.00% 

2020 年及 2021 年铂泰电子按照地区划分的营业收入构成情况如下： 

单位：万元 

项目 
2021 年度 2020 年度 

金额 比例 金额
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系罗定雅达报废的固定资产，其中包括对 1 条生产 18W/20W 充电器的生产线和

9 条生产 5W 低功率充电器的生产线；2020 年营业外支出主要系长期待摊费用报

废损失 2,016.04 万元，为上述已报废资产的相关装修和改良支出；2021 年度资

产减值损失 5,809.40 万元，系对 1 条生产 18W/20W 充电器的生产线及相关辅助

设备、配套设施等计提减值。由于大客户设备的专用性强、客户对产线购置认证

严格，难以将上述资产进行出售、转让或改扩建，因此罗定雅达对上述相关资产

进行了足额减值处理。 

因此，2020 年度和 2021 年度的亏损主要是非正常经营环境下相关订单下降

及相关资产减值的会计处理导致的。 

2020-2
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电源的代工生产 储能变流器等 

奥海科技 

主要从事充电器、移动电源等智能

终端充储电产品的设计、研发、生

产和销售，产品主要应用于智能手

机、智能穿戴设备、智能家居、摄

像头）、智能音箱等领域。 

有线充电器、无线充电器、移动电源、电

源适配器等 

可立克 
主要从事磁性元件和开关电源的

生产和制造 

开关电源变压器和电源变压器、电感、电

源适配器、动力电池充电器等 

天宝集团 
制造消费品开关电源及用作工业

用途的智能充电器及控制器 

开关电源、智能充电器及控制器、新能源

电动车行业的充电设备 

由上表可见，发行人子公司铂泰电子仅有部分业务与可比公司构成竞争关系。 

（三）铂泰电子订单储备情况 

截止 2022 年末，铂泰电子根据已签订的框架协议、客户的意向性需求和自

身产能规划，所制定的 2023 年度的销售计划如下： 

单位：万元 

收入类别 金额 

消费电子 129,346.96 

新能源 53,109.20 

合计金额 182,456.16 

由上表可知，截止 2022 年末，铂泰电子 2023 年销售计划为 182,456.16 万

元，相对充足。 

（四）铂泰电子以前年度的业绩下滑是否会对本次募投项目及未来持续盈

利能力造成重大不利影响 

1、铂泰电子业绩下滑的情形已经消除 

2020 年及 2021 年，导致铂泰电子出现经营亏损的原因主要系原股东

Consumer HK 采取业务收缩战略、市场环境及大客户策略的变化，导致业务订单

量大幅.

根据已签订的䜀.

2年及

2023
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雅达曾经为艾默生网络能源重要的全球主要生产基地，具有深厚的技术储备和产

品生产能力。铂泰电子目前主要客户包括客户 B、客户 E、客户 A 等大型企业，

是电源行业的领先企业之一，其主要子公司罗定雅达从 2014 年至 2022 年的营业

收入和利润情况如下： 

单位：万元 

项目 2014 年 2015 年 2016 年 2017 年 2018 年 2019 年 2020 年 2021 年
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（5）先进的精益制造能力：罗定雅达拥有高度自动化的电源成品生产线，

年产能超过 1 亿只充电器；拥有 SMT、磁性元器件、线缆等核心零组件自制能

力，可以为客户提供电源一站式解决方案。罗定雅达拥有完整的智能制造系统，

自主研发工厂管控和数字云端预警系统，IT 防呆系统，实现制程 KPI 可视化；

同时研发的可追溯系统可以赋予产品 ID，ID 回溯制程信息以及每个元器件的供

应商，生产周期，批量号。为产品的一致性提供了坚实的保障。 

3、铂泰电子具备本次募投项目的实施能力 

（1）技术能力 

铂泰电子及其全资子公司罗定雅达和深圳雅达主营业务为电源类产品的

ODM 和 OEM 代工生产，产品的结构、外观、工艺均由品牌商提供，企业根据

品牌商订单情况进行生产，产品生产完成后以品牌商的品牌出售。发行人消费电

子电源和本次发行光伏电源均属于电力电子产品的制造，具体功能都是电能的变
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产基地项目ò拟产出产品为光伏逆变器、光伏优化器和储能电源，将业务拓展到

新能源和储能等领域，优化产品结构，提高公司抗风险能力，并为未来业绩提供

新的增长点。   

铂泰电子的业务模式为 OEM 和 ODM 代加工，公司产能消化能力主要取决

于被代工企业的市场地位、市场规模以及产品生命周期。针对光伏逆变器、光伏

优化器和配套储能电池，铂泰电子主要客户为客户 D。客户 D 是全球光伏逆变

器主要生产厂家之一。铂泰电子全资子公司罗定雅达自 2008 年起就成为了客户

B 消费电子电源产品主要供应商，长期以来同客户 B 保持了良好的合作关系。 

综上所述，铂泰电子以前年度的业绩下滑情形已经消除，本身具备较为突出

的核心竞争力以及募投项目的实施能力，不会对本次募投项目及未来持续盈利能

力造成重大不利影响。 

（五）铂泰电子应收账款坏账准备计提的充分性 

截止 2022 年 9 月末，铂泰电子应收账款逾期金额和坏账准备情况如下： 

单位：万元 

项目 金额 

应收账款余额 28,448.12 

逾期金额 706.54 

逾期金额占应收账款比例 2.48% 

坏账准备 1,754.63 

坏账准备/逾期金额 248.34% 

截止 % 年末，铂泰电子应收账款逾期金额和坏账准备情况如下： 

单位：万元 

项目 金额 

应收账款余额 31,306.66 
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1 至 2 年（含 2 年） 0.43% 1.03% 0.01% - 
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籍，无境外永久居留权，1995 年本科毕业于扬州大学。1995 年至 2012 年，任职

于连云港阿玛达公司（日本阿玛达公司国内分支机构，阿玛达公司为全球双金属

带锯条第一梯队企业）；2012 年至 2019 年 1 月，任职于江阴金缘锯业有限公司；

2018 年 10 月至今，担任江苏美特森经理；2021 年 6 月至今，兼任江苏美特森执

行董事。目前美特森的主要产品为高速钢带锯条。 

2019-2022 年，美特森的营收及利润如下： 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度



1-22 

逾期金额占应收账款比例 1.57% 

坏账准备  118.09  

坏账准备/逾期金额 371.94% 

截止 2022 年末，美特森应收账款逾期金额和坏账准备情况如下： 

单位：万元 

项目 金额 

应收账款余额 1,852.84 

逾期金额 91.27 

逾期金额占应收账款比例 4.93% 

坏账准备 97.59 

坏账准备/逾期金额 106.93% 

美特森及同行业可比上市公司最近一期账龄分布情况如下： 

项目 美特森 恒而达 岱勒新材 恒锋工具 

1 年以内（含 1 年） 95.07% 94.64% 90.18% 97.19% 

1 至 2 年（含 2 年） 4.10% 4.05% 0.93% 1.70% 

2 至 3 年（含 3 年） 0.73% 0.59% 2.30% 0.31% 

3 至 4 年（含 4 年） 0.10% 0.28% 2.06% 
0.65% 

4 至 5 年（含 5 年） - 0.27% 0.66% 

5 年以上 - 0.17% 3.87% 0.15% 

合计 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 

注：恒而达和恒锋工具暂时没有披露 2022 年报数据，上表两者数据为 2022 年半年报数

据。 

美特森应收账款主要集中在 1 年以内，占比达到 95.07%，与同行业可比上

市公司相比处在同一水平。截止 2022

�
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电子财务负责人，了解标的公司固定资产减值相关企业会计政策、报告期内闲置

设备的基本情况、闲置原因及计提减值准备的依据； 

③获取了管理层对报告期内固定资产是否存在减值迹象的判断资料，复核了

其判断依据和结论是否正确； 

④查询铂泰电子及可比上市公司主要产品和市场竞争格局； 

⑤了解铂泰电子各产品的生产线情况及产能情况，获取铂泰电子根据在手订

单制定的 2022 年度排产计划和销售预测； 

⑥查阅同行业上市公司定期报告中披露的应收账款账龄分布情况，与铂泰电

子对比分析； 

⑦获取铂泰电子逾期账款的客户名单，了解逾期事项，评估坏账的影响金额。 

（2）美特森 

①查询美特森及可比上市公司主要产品和市场竞争情况； 

②对管理层进行访谈，了解美特森 2022 年度的排产情况； 

③查阅同行业上市公司定期报告中披露的应收账款账龄分布情况，与美特森

对比分析； 

④获取美特森逾期账款的客户明细，就逾期事项对发行人进行访谈。 

2、核查意见 

经核查，保荐人及发行人会计师认为： 

（1）关于铂泰电子 

①业绩情况 

2020 年至 2021 年，罗定雅达原股东拟出售该公司，因此采取了业务收缩策

略，订单量大幅下降；与此同时，罗定雅达海外主要客户调整了产品结构，导致

罗定雅达专用产线相关资产大幅减值。2021 年三季度罗定雅达被铂泰电子收购

后，铂泰电子管理层积极转变经营策略，布局新产品，业绩已得到改善。2022 年
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度，铂泰电子营业收入同比 2021 年大幅回升，同时实现净利润 2,293.26 万元，

已实现扭亏为盈。截至 2022 年底，铂泰电子经营情况正常，订单储备充足，不

存在业绩持续下滑的趋势。 

②铂泰电子应收账款坏账计提充分 

铂泰电子应收账款主要集中在 1 年以内，无 2 年以上应收账款，与同行业上

市公司奥海科技和可立克相比账龄结构较好。截止 2022 年末，铂泰电子逾期应

收账款金额为 133.25 万元，占当期末应收账款余额的比例为 0.43%，占比较小，

当期末的坏账准备金额为 1,565.33 万元，坏账准备足以覆盖逾期金额，坏账准备

计提充分。 

截至本回复出具日，导致铂泰电子 2021 年业绩大幅下滑的不利因素已经消

除。铂泰电子具备较为突出的市场竞争力，具备募投项目实施能力，不会对本次

募投项目实施及公司未来持续盈利能力造成重大不利影响。 

（2）关于美特森 

①业绩情况 

2019 至 2022 年，美特森的收入年复合增长率为 103.12%；净利润年复合增

长率为 232.65%，经营情况良好，不存在业绩下滑的情形。 

②应收账款坏账计提充分 

美特森应收账款主要集中在 1 年以内，占比达到 95.07%，与同行业可比上

市公司相比处在同一水平。截止 2022 年末，美特森逾期应收账款金额为 91.27 万

元，占当期末应收账款余额的比例为 4.93%，占比较小，当期末的坏账准备金额

为 97.59 万元，坏账准备足以覆盖逾期金额，坏账准备计提充分。 

2019 至 2022 年美特森收入和净利润保持增长，不存在业绩下滑情形；美特

森具备募投项目实施能力，不会对本次募投项目实施及公司未来持续盈利能力造

成重大不利影响。 

四、结合截至最新一期末铂泰电子和美特森商誉减值测试情况，相关资产组

或者资产组组合的可回收金额、确定过程及其账面价值，并核对原评估报告或估



1-25 

值报告中使用的预测数据与实际数据的差异及原因，说明商誉减值是否充分 

（一）商誉减值测试过程、关键参数及商誉减值损失的确认方法 

发行人聘请的沃克森（北京）国际资产评估有限公司依据《企业会计准则第

8 号-资产减值》针对铂泰电子包含商誉资产组组合可收回金额于 2023 年 4 月 7

日出具《资产评估报告》（沃克森国际评报字（2023）第 0428 号）：经评估，截

至评估基准日 2022 年 12 月 31 日，东莞市铂泰电子有限公司包含商誉的资产组

组合账面价值为 30,039.33 万元，在持续经营和评估假设成立的前提下，最终确

定包含商誉的资产组组合可收回金额不低于 33,011.00 万元。 

发行人聘请的沃克森（北京）国际资产评估有限公司依据《企业会计准则第

8 号-资产减值》针对美特森包含商誉资产组组合可收回金额 2023 年 4 月 7 日出

具《资产评估报告》（沃克森国际评报字（2023）第 0429 号）：经评估，截至评

估基准日 2022 年 12 月 31 日，江苏美特森切削工具有限公司包含商誉的资产组

组合账面价值为 12,550.61 万元，在持续经营和评估假设成立的前提下，最终确

定包含商誉的资产组组合可收回金额不低于 13,264.78 万元。 

截止 2022 年 12 月 31 日，发行人商誉基本情况如下： 

单位：万元 

公司名称 金额 

铂泰电子  6,752.68  

美特森  6,685.76  

合计  13,438.45  

  


 8 A Ñ
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发行人聘请第三方评估机构结合与商誉相关的能够从企业合并的协同效应

中收益的资产组或者资产组组合进行商誉减值测试。在对包括商誉的相关资产组

或者资产组组合进行减值测试时，如与商誉相关的资产组或者资产组组合存在减

值迹象的，先对不包含商誉的资产组或者资产组组合进行减值测试，计算可收回

金额，并与相关账面价值相比较，确认相应的减值损失。再对包含商誉的资产组

或者资产组组合进行减值测试，比较这些相关资产组或者资产组组合的账面价值

（包括所分摊的商誉的账面价值部分）与其可收回金额，如相关资产组或者资产

组组合的可收回金额低于其账面价值的，确认商誉的减值损失。 

铂泰电子资产组的可收回金额采用权益法预测现金流量现值；采用未来现金

流折现方法的主要假设：预计铂泰电子资产组未来 5 年业务规模维持在稳定增长

情况，预测期营业收入年化增长率 1.00%-25.35%不等，稳定年份增长率 0.42%，

息税前利润率 1.62%-2.63%，折现率 9.68%测算资产组的可收回金额。经测算显

示资产组可收回金额大于铂泰电子资产组账面价值及商誉账面价值之和。 

江苏美特森资产组的可收回金额采用权益法预测现金流量现值；采用未来现

金流折现方法的主要假设：预计江苏美特森资产组未来 5 年业务规模维持在稳定

增长情况，预测期营业收入年化增长率 6.76%-14.39%不等，稳定年份增长率

0.00%，息税前利润率 12.49%-14.85%，折现率 11.69%测算资产组的可收回金额。

经测算显示资产组可收回金额大于江苏美特森资产组账面价值及商誉账面价值

之和。 

（二）原评估报告或估值报告中使用的预测数据与实际数据的差异及原因 

发行人并购铂泰电子时，聘请第三方评估机构出具了评估报告，该评估报告

采用市场法进行评估，该报告中不涉及预测数据，因此无需核对评估报告中使用

的预测数据与实际数据。 

发行人并购美特森时，聘请第三方评估机构出具了评估报告，该评估报告采

用收益法进行评估，该报告中涉及预测数据，评估报告中使用的预测数据与实际

数据的对比情况如下： 

2022 年 7-12 月预测数 2022 年 7-12 月实际数 差异原因 

营业收入 3,236.41 万元 营业收入 3,290.30 万元 
实际实现收入稍高于预测数

据 
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利润总额 692.08 万元 利润总额 352.26 万元 

实际数少 339.82 万元，主要

差异原因：（1）和预测比，

为提高管理层、业务骨干工

作积极性，增加了绩效工资

成本 120 万元；（2）预测时

将收到的产业扶持资金 204

万元按现金流一次性计入其

他收益，而会计上归入与资

产相关的收益，分期摊销。 

净利润 618.24 万元 净利润 278.16 万元 - 

截至 2022 年 12 月 31 日，铂泰电子包含商誉资产组组合的账面价值为

30,039.33 万元，采用预计未来现金流量现值法进行评估，包含商誉资产组预计

未来现金流量现值为人民币 33,011.00 万元。由于预计未来现金流量现值高于包

含商誉资产组组合的账面价值，故可不再采用公允价值减去处置费用净额计算可

收回金额，最终确定包含商誉资产组组合铂泰电子的可收回金额不低于 33,011.00

万元，高于包含商誉资产组组合的账面价值，无需计提减值准备。 

截至 2022 年 12 月 31 日，美特森包含商誉资产组组合的账面价值为 12,550.61

万元，本次采用预计未来现金流量现值法进行评估，包含商誉资产组预计未来现

金流量现值为人民币 13,264.78 万元。由于预计未来现金流量现值高于包含商誉

资产组组合的账面价值，故可不再采用公允价值减去处置费用净额计算可收回金

额，最终确定包含商誉资产组组合美特森的可收回金额不低于 13,264.78 万元，

高于包含商誉资产组组合的账面价值，无需计提减值准备。 

（三）中介机构核查意见 

1、核查程序 

保荐人及发行人会计师履行了以下核查程序： 

（1）询问发行人，了解有关收购背景、时间、整合管理情况，获取发行人

收购子公司过程中签署的协议文件以及董事会/股东会批准文件、支付股权款的

原始单据、了解发行人对子公司形成控制时点并确认； 

（2）了解发行人商誉减值测试的具体方法、减值测试过程，获取并复核管

理层对子公司资产组的未来经营预测数据； 

（3）获取并复核第三方评估机构对报告期内商誉所属资产组可收回金额的
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收入

确认

时点

及依

据 

针对境外客

户，发行人

主要以

FOB、CIF、

CFR形式出

口，根据与

客户签订的

出口合同或

订单，完成

相关产品生

产，经检验

合格后向海

关报关出

口，取得报

关单和提单

（运单），

确认收入。 

对 于 境 外 销 售

的产品，以产品

发 运 并 办 理 完

毕 出 口 清 关 手

续 并 取 得 报 关

单 时 确 认 销 售

收入。 

本公司根据客户合同

或订单将出口产品发

运到指定港口并报关

装船，经报关出口并

取得出口货物报关单

和货运提单时确认收

入。 

外销收入在公司已根

据合同约定将产品报

关，取得提单，已收

取货款或取得了收款

权利且相关的经济利

益很可能流入时确

认。 

信用

政策 

发行人主要

采用信用期

的方式进行

管理，信用

期多在180天

以下 

采用直销为主、

代 理 为 辅 的 销

售模式。对不同

客 户 根 据 其 资

质 采 取 不 同 的

信用政策，信用

期多为月结30-

150天或者待客

户 收 到 其 终 端

客 户 款 项 后 一

定 期 间 内 支 付

货款。 

采用经销为主、直销为

辅的销售模式。对履约

能力和商业信誉较好

的经销商提供授信支

持，给予经销商一定的

信用额度。在周转信用

额度范围内，公司对该

经销商可以先货后款

的结算方式进行销售；

达到周转信用额度后，

除增加临时额度外，公

司对该经销商按款到

发货的结算方式进行

销售。对履约能力或信

誉一般的经销商，发行

人按款到发货的结算

方式进行销售。 

公司采用直销为主、

经 销 为 辅 的 销 售 模

式：对业务量大、订单

频繁、合作期限久的

直销客户给予一定的

账期，对于业务量小、

合作期限较短的直销

客户需部分或者全额

预付账款；对于业务

量大、订单频繁、合作

期限久的经销商给予

一定信用额度和付款

期限，对于较小的经

销商预付30-50%的货

款，交货前支付剩余

款项。 

注：可比上市公司在年报和招股书中均未单独披露境外客户的信用政策。 

由上表可见，针对境外客户的收入确认时点和依据，发行人与可比上市公司

皆以取得报关单和提单为收入确认时点，具有行业普遍性。发行人对境外客户采

取分类管理，不同客户采取的信用政策也有所区别，具体情况如下： 

考虑到境外客户的资信情况不透明状况以及逾期欠款的处理难度，发行人在

出口销售中对于合作初期的客户采取预收全额货款的政策。随着境外客户业务量

的增加和按时付款的记录保持，发行人会逐步调整针对该客户的信用政策，对该

部分客户采取部分货款预付的方式进行管理。只有合作时间悠久、业务量较大的

境外客户享有信用期付款的政策。此外，对于从预付部分货款晋升到信用期内付
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款的境外客户，发行人会委托保险公司进行信用调查，对于存在一定回款风险的

信用期业务会针对性地购买相关保险。发行人目前主要海外客户皆为合作期限时

间长、回款记录保持良好的客户，海外账款坏账发生风险较小。 

（三）报告期内发行人前五大客户及回款情况 

截止 2023 年 4 月 1 日，发行人 2019-2022 年主要境外客户及回款情况如下： 

单位：万元 
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2 
SWORD Sp. z 

o.o. 
波兰 638.76 10.69% 95.98 15.03% 95.98  100.00% 

3 
Barksdale 

Imports 
美国 587.58 9.83% 347.03 59.06% 347.03  100.00% 

4 
GREENBAND 

srl 
意大利 362.74 6.07% 198.06 54.60% 198.06  100.00% 

5 
OOOñTECHN

OWOODò 
俄罗斯 334.73 5.60% - - -  - 

合计 - 3,189.63 53.36% 1,813.45 56.85% 1,813.45  100.00% 

2019 年度/2019 年末 

1 
ARNTZ GmbH 

+ Co. KG 
德国 2,414.08 32.45% 2,464.25 102.08% 2,464.25 100.00% 

2 
SWORD Sp. z 

o.o. 
波兰 679.74 9.14% 118.12 17.38% 118.12  100.00% 

3 
Barksdale 

Imports 
美国 514.19 6.91% 284.58 55.35% 284.58 100.00% 

4 
FRASCIO 

RICCARDO 
意大利 439.70 5.91% 31.09 7.07% 31.09  100.00% 

5 
ROSMARK-

STEEL 
俄罗斯 405.10 5.44% 85.32 21.06% 85.32  100.00% 

合计 - 4,452.81 59.85% 2,983.36 67.00% 2,983.36   100.00% 
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（2）施泰力（Starrett） 

美国施泰力公司成立于 1880 年，为纽约证券交易所上市公司。经过一百多

年的发展，施泰力目前已成为世界最大的量具及锯类产品生产厂家之一，施泰力

公司锯类产品包括双金属带锯条、曲线锯、往复锯及手锯片等。 

（3）天田株式会社（AMADA） 

日本天田株式会社成立于 1946 年，是一家专业生产金属加工机械的大型跨

国公司，天田株式会社于 1969 年研制成功双金属带锯条和带锯床，其产品的研

发、生产处于国际领先水平。 

（4）百固（BAHCO） 

百固系美国实耐宝旗下企业，实耐宝为美国上市公司。百固公司成立于 1886

年，是全球最早规模生产和销售锯条产品的企业。百固公司于 1967 年研制出双

金属带锯条产品，现已发展成为全球最大的切割工具、手动工具和电动气动工具

产品系列的工具设备制造商之一，产品包括双金属带锯条、手弓锯、孔锯以及其

他切割产品。 

（5）威库斯（WIKUS） 

德国威库斯公司成立于 1958 年，是欧洲最大的锯条制造商之一，在全球 60

多个国家和地区都设有代表处，主要提供工具钢带锯条、双金属带锯条、硬质合

金带锯条和金钢砂带锯条四种产品。 

（6）罗特根（RONTGEN） 

德国罗特根公司成立于 1899 年，经过一个多世纪的发展，如今业务范围覆

盖金属切割工具、金属切割工具测试设备等领域。该公司的双金属带锯条和硬质

合金带锯条用户遍布全球，是国际市场上主要的带锯条生产企业之一。 

（7）本溪工具股份有限公司 

本溪工具股份有限公司成立于 1998 年，位于中国辽宁省本溪市，主要产品

为复合钢带、双金属带锯条、高精度硬质合金带锯条，品牌有 LION 雄狮、FORK

三叉、SHARE 斯尔、ROMANCE 诺漫斯等。 
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（8）福建恒而达新材料股份有限公司 

福建恒而达新材料股份有限公司成立于 1995 年，位于中国福建省莆田市，

并于 2021 年 2 月 8 日在深交所创业板上市（300946.SZ），公司主要从事模切工

具、锯切工具、裁切工具等金属切削工具研发、生产和销售。 

2、国产剧条性价比优势 

2017-2022 年，国内锯切行业进出口数据如下： 

单位：万美元 

时间 进口金额 出口金额 

2017 年  2,125.92   1,652.93  

2018 年  2,616.65   2,365.96  

2019 年  2,164.17   2,921.13  

2020 年  1,833.27   2,770.40  

2021 年  1,841.01   4,207.11  

2022 年  1,418.46   6,681.09  

根据中国海关统计数据显示，2017 年至 2022 年我国双金属带锯条的进口金

额从 2,125.92 万美元下降至 1,418.46 万美元；而另一方面双金属带锯条的出口金

额从 1,652.93 万美元增至 6,681.09 万美元，复合年均增长率达 32.23%，国内双

金属带锯条领先企业ñ走出去ò的步伐速度加快，因此报告期内发行人境外收入大

幅增加符合行业发展趋势。 

考虑到发行人是国产锯条主要出口企业之一，且其他国产锯条品牌出口价格、

规格等无具体公开数据，以下主要分析发行人锯条产品与海外锯条产品性价比情

况，具体情况如下： 

产品型号 技术指标 泰嘉产品 国外竞品 

MTCUT SHD 

67*1.6-1.0/1.5-10G 

切削效率 12~25cmĮ/min 8~15cmĮ/min 

耐用性 9.1mĮ 6.71mĮ 

价差 发行人单位售价较国外主要竞品低 10-15% 

SSCUT 41*1.3-2/3-

10BS 

切削效率 11~16cmĮ/min 11~16cmĮ/min 

耐用性 3.5mĮ 2.9mĮ 

价差 发行人单位售价较国外主要竞品低 10-15% 

TANCUT SHD 

27*0.9-3/4-10N 

切削效率 30cmĮ/min 15cmĮ/min 

耐用性 6mĮ 4mĮ 

价差 发行人单位售价较国外主要竞品低 10-15% 

CB-EMP 34*1.1-

3/4-CH 

切削效率 12cmĮ/min 12cmĮ/min 

耐用性 1.14mĮ 0.43mĮ 

价差 发行人单位售价较国外主要竞品高 5-10% 
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CB-X925 67*1.6-

1.4/2.0 

切削效率 10cmĮ/min 10cmĮ/min 

耐用性 1.96mĮ 1.57mĮ 

价差 发行人单位售价较国外主要竞品高 5-10% 

注：上表中 MTCUT、SSCUT 和 TANCUT 是高速钢双金属带锯条，CB 是硬质合金带锯条 

上述规格和尺寸产品占发行人对外销售锯条收入 78%左右，由上表可见，发

行人高速钢双金属带锯条在销售单价较海外竞品低 5-10%的情况下，耐用性较之

提升 20-50%、涂层型的切削效率较之提升 50-100%；硬质合金带锯条在销售单

价比国外竞品高 5-10%的情况下，耐用性较之提升 24.84%和 165.12%，性价比优

势明显。 

（五）中介机构核查意见 

1、核查程序： 

针对境外收入，保荐人及发行人会计师执行了以下程序： 

（1）了解、评估并测试了发行人锯切业务境外销售收入确认相关的关键内

部控制设计及执行的有效性； 

（2）获取境外客户相关框架协议和合同，检查合同条款及实际执行情况，

确认履约义务具体内容和交付成果； 

（3）通过公开信息查询境外客户的规模、主营业务情况及与发行人是否存

在关联关系；选取主要境外客户进行访谈，访谈内容主要包括境外客户的业务基

本情况、双方业务往来情况、收入结算方式及金额等；

针对境外收入，

3

2
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六、发行人境内外客户信用政策是否存在重大差异，如是，说明原因及合理

性，是否符合行业惯例 

（一）发行人境内和境外采用不同信用政策的原因及合理性 

由于锯切行业的最终用户具有集中度低、布局较为分散、单次采购量较小、

采购批次较为频繁这一行业特性，发行人销售模式为经销为主、直销为辅。 

发行人对境内和境外的客户采取不同的信用政策：（1）针对国内主要经销商，

发行人采取“年周转额+月结额”的结算方式，发货额度在年周转额内，经销商

可先货后款，当累计金额达到年周转额上限后采用月结额的方式进行结算，每年

末经销商需同发行人结清该年度的年周转额欠款，月结额度的欠款需在约定期限

内结清，超出月结额度后执行款到发货的结算方式；（2）针对境外客户，发行人

采用信用期的方式进行管理，信用期多在 180 天以下。 

境内和境外采用不同信用政策主要是因为：与境内客户不同，境外客户的资

信情况较难了解，逾期欠款的处理难度较大，发行人在出口销售中对于合作初期

的客户采取预收全额货款的政策。随着境外客户业务量的增加和按时付款的记录

保持，发行人会调整信用政策，对该部分客户采取部分货款预付的方式进行管理。

只有合作时间悠久、业务量较大的境外客户享有信用期付款的政策，经过多年的

积累，建立并延续了信用期结算的做法。因此，发行人针对境外客户会采取信用

期而非境内“年周转额+月结额”的结算方式。 

（二）发行人及同行业可比公司信用政策对比 

发行人及同行业可比上市公司信用政策如下： 

 发行人 岱勒新材 恒而达 恒锋工具 

境内 
年周转额+

月结额 

采用直销为主、

代 理 为 辅 的 销

售模式。对不同

客 户 根 据 其 资

质 采 取 不 同 的

信用政策，信用

期多为月结30-

150天或者待客

户 收 到 其 终 端

客 户 款 项 后 一

定 期 间 内 支 付

采用经销为主、直销

为辅的销售模式。对

履约能力和商业信誉

较好的经销商提供授

信支持，给予经销商

一定的信用额度。在

周转信用额度范围

内，公司对该经销商

可以先货后款的结算

方式进行销售；达到

周转信用额度后，除

公司采用直销为主、

经销为辅的销售模

式：对业务量大、订

单频繁、合作期限久

的直销客户给予一定

的账期，对于业务量

小、合作期限较短的

直销客户需部分或者

全额预付账款；对于

业务量大、订单频

繁、合作期限久的经境外 信用期 
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货款。 增加临时额度外，公

司对该经销商按款到

发货的结算方式进行

销售。对履约能力或

信誉一般的经销商，

发行人按款到发货的

结算方式进行销售。 

销商给予一定信用额

度和付款期限，对于

较小的经销商预付30-

50%的货款，交货前

支付剩余款项。 

由上表可见，可比上市公司仅仅披露总体的信用政策，没有针对境外境内不

同客户性质分开披露。除岱勒新材外，恒而达和恒锋工具皆给予主要经销商可先

货后款的一定信用周转额度，同时也会对一些客户采用信用期的方式管理应收账

款，因此周转额度与信用期相结合使用的做法符合行业惯例。 

（三）中介机构核查意见 

1、核查程序 

保荐人及发行人会计师履行了以下核查程序： 

（1）了解发行人与收入确认相关的关键内部控制，评价这些控制的设计，

确定其是否得到执行，并测试相关内部控制运行有效性； 

（2）获取发行人信用政策、了解境外账款管理情况，根据客户资信情况、

款项回收情况等因素，分析发行人境内外应收账款采用不同信用政策的原因； 

（3）查阅同行业可比公司的定期报告、招股说明书及其他公告文件，分析

发行人信用政策与同行业可比公司存在差异的原因及合理性； 

（4）获取发行人境外客户回款明细表，检查报告期内的销售订单、出库单、

发票、银行回单等支持性文件； 

（5）对主要境外客户进行访谈，访谈内容主要包括境外客户的业务基本情

况、双方业务往来情况、收入结算方式及金额等。 

2、核查意见 

经核查，保荐人及发行人会计师认为：发行人境内外客户信用政策存在差异

是由于境外客户相比境内客户资信情况较难了解，逾期欠款处理难度较大而在历

史上形成并延续至今，具有合理性。同行业可比上市公司中，除岱勒新材仅采用

信用期管理应收账款外，其余可比公司皆与发行人一样采取周转额度与信用期相
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结合的方式，该种做法符合行业惯例。 

七、请发行人补充披露（3）（4）相关风险 

（一）大客户经营战略变动风险 

发行人已在尽调报告中“第十二节 风险因素及其他重要事项调查之二、经

营风险”、募集说明书中“第五节 风险因素之二、经营风险”、发行保荐书“第

三节 对本次证券发行的保荐意见之四、发行人存在的主要风险之（二）经营风

险”和上市保荐书中“第一节 本次证券发行基本情况之一、发行人的基本情况

之（四）发行人存在的主要风险之 2、经营风险”补充披露客户经营战略变动风

险，具体如下： 

Ѓ Є ꜠  

῎ ҟꜙӀ ⅎҿ ҩ ҟꜙЇ Ҳ ɼ

῎ Ӏ ҿ ᴗҟЇḪ ɻ Їᴥ ṡ ῴ
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ԋ ⁯ẅ ⁯ẅ‼ ɼ ɻ Ԏ

שׂ ғ ῗ ֥ ‟ Ғ⌐ Ї

҅ ⁯ẅ Їה ῎ ҟ Ғ⌐ ɼ 
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问题二 

︠ 60,805.62 ҌᾣЇ ԓ ֥

ЃװҐ Єɻ ֥ ЃװҐ

Єɻ Ỵ ֥ ЃװҐ

Єɻ Ҳ ЃװҐ Ҳ Є ᾥ ꜠ ɼ︠

Ṩװָ ᶱ Ҏү ӀᵩЇῚҲ Ӏᵩҿ

Їҿ ָ Ὴ ῎ ɼ ɼ

ԓ ҟꜙ ֥ɼ Ї

֥ ֥ 1,000
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ᵣ ɻ ⌐ Їғ ҟꜙ ‟ Їғ ҟ ῎

‟ Ї ԓ Ὺ ɻ ЖЃ7Є

֥ ɻ װ ︠ ‟Ї

︠ ָ ҟ ЖЃ8Є

ҿ 5 Ї ԓ ү 12 Ї ʃ

∑ - 6 ʄ6-4Ὺ ︠ ɻ

↔ Ї ︠ ЖЃ9Є

︠ ⸗ Ї Ї

Ғ ɼ 

ָ ᾥ ҏ ɼ 

Ḧ ָ ɼ ָ Ѓ8ЄЃ9Є

Ї Ḧ ָ ָ Ѓ2Є ҏ ῎ ⌐ Ї

ɼ ᴰ Ѓ3ЄЃ4ЄЃ5ЄЃ6ЄЃ7Є ɼ 

【回复】 

一、电源基地项目拟生产产品的生产流程、工艺技术、生产设备、应用领域

与发行人现有消费电子类电源产品的区别与联系，该项目目标客户、供应商与铂

泰电子现有客户、供应商的区别与联系，是否属于投向主业 

（一）生产流程的区别与联系 

公司电源业务模式以 OEM（Original Equipment Manufacturer，ñ原始设备制

造商ò）为主，即根据终端客户对产品尺寸、技术参数、实现功能、交付能力和

产品良率的要求，自主规划生产流程、设计装配工艺、匹配相应的生产设备，最

后搭建出适应客户产品的自动化产线，实现高质量、大规模量产。 

本次募投项目之一电源基地项目拟生产产品为光伏优化器、光伏逆变器和储

能变流器，主要应用领域为分布式光伏发电及储能。尽管消费电子电源与电源基

地项目拟生产产品的应用领域区别较大，但其工艺实现方式均为把各类电子元器

件（电容、电阻、电感等）、金属插脚、控制芯片、变压器、MOS 管、各类接口

等通过贴片、回流焊、插件等工艺组装在 PCB 板上，再将组装好的 PCB 板密封
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在具有保护作用的外壳内。从整体生产流程来看，核心生产环节主要为表面贴片

和后装配，生产流程具有相通性，主要生产流程的区别与联系如下： 

序号 工序 生产流程相同点 生产流程不同点 

1 表面贴片 

将 PCB 板刷好锡膏或红胶后，

经过SMT贴片机将元器件贴附

在 PCB 板上。 

消费电子电源 PCB 板尺寸小，

物料少，元器件尺寸小；新能源

电源 PCB 板尺寸大、物料多、

元器件尺寸大。表面贴片环节

两者工装夹具差异性较大。 

2 回流焊/波峰焊 

将 PCB 板上的元器件经过回流

焊/波峰焊固定，形成 PCBA 半

成品。 

消费电子电源 PCB 板尺寸小、

物料少、元器件尺寸小且轻，普

通波峰焊设备即可实现工艺要

求；新能源电源 PCB 板尺寸大、

物料多、元器件尺寸大且重，选

择性波峰焊设备才能实现工

艺。 

3 自动插件 
用自动化设备将元器件插于

PCB 板上。 

消费电子电源物料少，可以使

用通用自动插件设备；新能源

电源物料多、异形元器件多，自

动化插件难度高，需要定制相

关设备。 

4 超声波焊接 
将半成品通过超声波焊接成成

品。 

消费电子采用塑胶壳，需要此

工序；新能源电源采用金属外

壳，并通过锁螺丝固定，无需此

工序。 

5 老化测试 
将组装好的产品通过老化柜模

拟测试，将不良品挑出。 

消费电子电源尺寸小、功率小，

占地面积少；新能源电源功率

大，对老化区配电、老化柜等配

套设施要求高。 

6 终测 

用自动化测试设备对成品进行

器件、电路及子系统等方面的

测试。 

消费电子电源测试项目少，所

需测试设备种类较少；新能源

电源测试项目多，需要匹配更

多种类的测试设备。 

根据上表可知，消费电子电源和新能源电源主要生产流程工序差异性较小，

但由于两种产品在尺寸、装配难度、测试要求等方面区别较大，因此相同工艺流

程选用的生产设备存在一定差异。 

（二）工艺技术、生产设备和应用领域的区别与联系 

电源基地项目拟生产产品与消费电子电源产品均属于电力电子技术在不同

领域的应用，电力电子技术系通过功率半导体器件对电能进行变换和控制的技术，

实现变压、斩波、整流、逆变、变频、变相、开关等功能。公司消费电子手机充

电器产品和新能源光伏逆变器、储能变流器、光伏优化器产品主要功能如下： 
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产品类别 应用领域 主要功能 

手机充电器 消费电子 
降压、整流（交流转直流）、稳压：将 220V

高压交流电转化为 5V 低压直流电。 

光伏逆变器 

（分布式） 
新能源 

升压、逆变（直流转交流）、稳压：将单光

伏组件 36V 低压直流电转化为 220V 高压

交流电。 

储能变流器 新能源 

升/降压、逆变/整流、稳压：可控制蓄电池

的充电和放电过程，将蓄电池输出的低压

直流电升压转化为高压交流电接入电网，

或将电网中的高压交流电降压转化为低压

直流电输入蓄电池。 

光伏优化器 新能源 
调整光伏组件电压、电流输出：优化光伏

组件的最大输出功率 
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序号 工艺工序名称 工艺技术是否相通 原电源产品设备 新能源产品设备 

17 功能测试 是 原电源产品专用 新能源产品专用 

18 老化 是 原电源产品专用 新能源产品专用 

19 共模测试 否 原电源产品专用 - 

20 镭雕 否 原电源产品专用 - 

21 气密测试 否 - 新能源产品专用 

22 包装 是 原电源产品专用 新能源产品专用 

（三）目标客户与现有客户的区别与联系 

产品类别 主要客户 

消费电子电源产品 客户 A、客户 C、客户 E 

新能源电源产品
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可通过相同的供应商进行采购。新能源电源主要专用材料均为客供材料，无需对

新材料供应商进行验证考核，易于较快速度形成产能。 

（五）核查意见 

1、核查过程 

保荐人主要执行了以下核查程序： 

（1）对铂泰电子及其子公司生产人员进行访谈，了解消费电子电源和新能

源电源在生产流程、工艺技术、生产设备和应用领域等方面的区别与联系； 

（2）查阅铂泰电子及其子公司主要客户、供应商名单，了解消费电子电源

和新能源电源客户、供应商的区别与联系。 

2、核查结论 

经核查，保荐人认为：电源基地项目拟生产产品的生产流程、工艺技术、目

标客户、主要供应商均同公司现有消费电子电源产品具有较高的共通性，仅在具

体生产设备配置、下游应用领域等方面有所区别。电源基地项目是铂泰电子及其

子公司基于消费电子电源代加工领域积累的工艺技术、专业人才和客户优势，将
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富的电源类产品生产经验和技术积累，在全球电源行业有着突出的行业地位。 

1、技术储备 

罗定雅达作为领先的电源产品制造商，长期以来坚持以技术创新为驱动，在

原材料选型、新材料应用、自动化生产、高效焊接、生产流程数字化监控、产品

质量回溯、产品自动化检测等方面均进行了全面且持续的技术开发，并通过近 30

年的产业实践形成了大量具有自主知识产权的技术成果。 

在电源产品领域，罗定雅达具备收到客户产品设计方案后，迅速转化为实际

产品，并实现大规模量产的能力，且产品良率处于行业先进水平。罗定雅达于

2019 年获得中国质量协会全国六西格玛项目研修示范级（一等奖），在 2018 年

成为客户 60 余家 EMM
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核心技术名称 技术特点 

全自动化超声&光学

检测尺寸技术 

公司产品外壳需要进行超声工序，并在超声工序后对产品外

形尺寸进行检测。传统作业采用人工取、放，作业效率低且超声一

致性和品质不稳定。超声后的成品尺寸量测使用人工量测，误差

大。在此背景下，公司研发了相关的工艺技术和材料，实现配套的

全自动化超声工艺技术，并将自动光学检测加入，达成超声工艺

技术稳定且可靠的生产，解决了外观问题，同步通过自动光学技

术检测，消除人工量测的误差，解决尺寸量测问题，大幅提升产品

良率。 

自动化生产各模块连

动技术 

在工艺自动化方面，公司针对单个工艺或区域工艺设计自动

化生产，将整个生产工艺分成若干模块，逐个实现自动化，将流水

线与局部自动化结合，有效提升效率，部分技术特点包括：1、模

块化生产技术，重复率高且简单的工艺通过机械手或自动控制程

序实现机械自动化生产。并进一步在产品设计初期，导入自动化

设计标准，使产品设计时已经考虑各项自动化生产需要，从源头

进行自动化推动，加入模块化生产的设计，不断的将工艺分割成

各个可自动化生产的局部自动化工艺，结合流水线，形成全自动

化生产的雏形；2、自动化生产衔接技术，即将局部自动化的工艺

连接。解决从不同工艺阶段产品的识别到搬运，加工，再识别，判

定，并搬动至下一自动化工艺的困难，还解决了协调不同节拍，改

善瓶颈工艺的问题。逐渐的将多个局部自动化生产工艺连接，连

动；3、简单化设计技术，连动机构除了连接各局部自动化工艺，

还可灵活拆解，组装，并可衔接在不同节点，实现多个局部工艺的

连动。 

磁性元器件自动化绕

线生产技术 
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尽管罗定雅达具有较高的自动化生产技术和能力，但电源生产行业作为典型

的电子信息制造业，具有劳动密集型特征，尤其需要具备一定文化知识、操作技

术和制造业工作经验的技能型人才。电源基地项目实施主体所在地为广东省东莞

市，根据国务院第七次全国人口普查领导小组办公室编制的《2020 中国人口普

查分县资料》，东莞市省外流入人口占常住人口的比例达 59.2%，是全国人力资

源最充沛的城市之一。此外，电子信息制造业是东莞工业第一主导产业，2021 年

实现工业总产值 9,661.10 亿元，占规模以上工业产值比重达到 40%，能为电源基

地项目提供较为充足的技能型人才储备。 

3、专利储备 

针对电源产品生产工艺和技术，罗定雅达已经储备较多专利，具体情况如下： 

序号 专利权人 专利号 专利名称 专利类型 

1 罗定雅达 202221509362X 治具检测装置和生产线 实用新型 

2 罗定雅达 2022213482106 
一种快速组装 PCBA 板和壳体的工装

治具 
实用新型 

3 罗定雅达 2022213273505 一种切脚成型设备 实用新型 

4 罗定雅达 2022213263113 一种用于电容加工的成型设备 实用新型 

5 罗定雅达 202221142396X 一种用于包装盒的折盒设备 实用新型 

6 罗定雅达 2022211562939 一种用于打磨磁芯的设备 实用新型 

7 罗定雅达 2022213432094 成型装置 实用新型 

8 罗定雅达 2022213258666 一种自动化生产线 实用新型 

9 罗定雅达 
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23 罗定雅达 2021201453875 一种磁吸式扫码装置 实用新型 

24 罗定雅达 202120148477X 一种磁芯高频磨合装置 实用新型 

25 罗定雅达 2021201507964 一种胶水的供胶装置 实用新型 

26 罗定雅达 2021201569392 一种自动加锡装置 实用新型 

27 罗定雅达 2021201569405 一种改善产品超声波焊接印痕的装置 实用新型 

28 罗定雅达 202110045946X 一种 SMT 线边仓接料提醒方法 实用新型 

29 罗定雅达 2021200514782 
一种防止波峰焊焊点出现气孔的 PCB

结构 
实用新型 

30 罗定雅达 2020115763627 一种表面贴装不良品筛选隔离方法 发明专利 

31 罗定雅达 2019103041114 一种 SMT 红胶网印刷模板的加工方法 发明专利 

根据上表，罗定雅达专利储备主要为电源产品生产工艺、加工方法、设备改

进方面的专利，应用领域并不局限于消费电子电源产品。 

4、客户储备 

电源基地项目目标客户为客户 D。客户 D 是全球光伏逆变器主要生产厂家

之一。罗定雅达自 2008 年起就成为了客户 B 消费电子电源产品主要供应商，长

期以来同客户 B 保持了良好的合作关系。 

因此，公司电源基地项目已具备明确销售对象。在此基础上，公司还将继续

积极开发新客户，进一步充实该项目的客户储备，为产能消化奠定坚实基础。 

5、核查意见 

（1）核查过程 

保荐人主要执行了以下核查程序： 

①对铂泰电子及其子公司技术人员进行访谈，了解公司在电源制造领域的核

心技术储备情况； 

②取得铂泰电子及其子公司截至 2022 年 12 月 31 日的职工花名册，了解铂

泰电子及其子公司技术人员数量； 

③取得铂泰电子及其子公司专利清单； 

④取得铂泰电子及其子公司主要客户名单。 

（2）核查结论 

经核查，保荐人认为：通过内部调派有经验人员、技术指导、统筹管理等方
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式，雅达能源可分享罗定雅达在电源制造领域积累的技术、人员、专利和客户资

源，雅达能源具备实施电源基地项目所需的技术、人员、专利、客户储备。 

（二）目前已经小批量试产的具体情况，是否需要通过客户验证 

公司产品需要通过客户验证，截至本回复出具日，公司新能源电源产品目标

客户主要为客户 D，相关产品的中标及客户验证情况如下： 

产品情况 是否已通过验证 生产地点 
是否已签署

框架协议 
生产情况 

光伏优化器 是 罗定雅达 是 
已量产，产能

爬升中 

光伏逆变器 是 罗定雅达 是 
已量产，产能

爬升中 

储能变流器 
第一批试制中，预计

4 月底通过验证 
雅达能源 - 试制中 

2022 年公司新能源电源产品收入总计 2,419.09 万元，已初步实现规模化生
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铂泰电子 7.26%的出资份额，为铂泰电子的控股股东。 

2、电源基地项目的募集资金投入方式 

2023 年 2 月，铂泰电子召开股东会，全体股东一致同意：由铂泰电子全资

子公司雅达能源作为电源基地项目的实施主体，发行人拟通过借款形式将募集资

金投入铂泰电子，铂泰电子再以增资方式将募集资金投入雅达能源。与此同时，

全体股东同意铂泰电子与发行人在本次向特定对象发行股份的募集资金到位后

签署借款协议，借款金额总额不超过 20,112.01 万元，借款期限自借款提款之日

起不超过 5 年，借款年化利率为借款日前一工作日全国银行间同业拆借中心最近

一次公布的 5 年期贷款市场报价利率（LPR）（以下简称ñ同期银行贷款利率ò），

铂泰电子的其他股东不提供同比例借款。 

铂泰电子与发行人将于本次发行募集资金到位后，结合电源基地项目实施进

展情况按照股东会决议确定的借款协议内容签订正式协议。 

3、借款协议的核心条款 

经查询铂泰电子的股东会决议，发行人与铂泰电子以及铂泰电子除泰嘉股份

和长沙荟金外的其他股东拟签署的《借款合同》，已明确的借款协议核心条款如

下： 

序号 核心条款 主要内容 

1 借款金额 

泰嘉股份向铂泰电子提供共计不超过人民币 20,112.01 万

元的借款，以铂泰电子推进新能源电源及储能电源生产基

地项目的实际需要为限。若泰嘉股份发行募集资金总额因

监管政策变化或发行注册文件的要求予以调整的，则借款

额度将相应调整。 

2 借款期限 
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募集资金专款专用，不得挪用他途。 

5 还款方式 
除双方另有约定外，铂泰电子应到期后还本付息。铂泰电
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长、总经理、罗定雅达和深圳雅达董事长、总经理，以及雅达能源执行董事，全

面负责电源业务的经营管理。杨乾勋曾长期任职于富士康集团和宜宾得康电子有

限公司，具备丰富的电子信息制造业生产、运营管理经验。此外，发行人还向铂

泰电子委派了财务负责人和人事负责人，相关人员均为在发行人工作 10 年以上

的核心员工。发行人从生产经营、财务管控、人事考核聘用三个层面实现对铂泰

电子的垂直管理，能够对铂泰电子及其子公司实现有效控制。 

④发行人对募集资金的控制 

发行人及铂泰电子将根据《深圳证券交易所上市公司自律监管指引第 1 号ð

主板上市公司规范运作》等法律法规及《湖南泰嘉新材料科技股份有限公司募集

资金管理办法》设立募集资金专户，铂泰电子募集资金 U 盾由发行人委派的财

务负责人管理，有利于资金的监管。 

本次募集资金将首先存放于发行人开立的募集资金专户，发行人将根据电源

基地项目的投资进度和实际资金需求向铂泰电子开立的募集资金专户发放借款。

发行人将根据《湖南泰嘉新材料科技股份有限公司募集资金管理办法》对募集资

金的存储和使用情况进行管理，通过预算管理、付款审批、合同管理、定期盘点

等内控措施对铂泰电子募集资金专户的资金用途进行监管，确保资金专项用于电

源基地项目。 

2023 年 2 月，铂泰电子除发行人和长沙荟金外的其他股东出具了承诺函，

承诺：“本人/本企业将监督铂泰电子按照《深圳证券交易所上市公司自律监管指

引第 1 号ð主板上市公司规范运作》等法律法规及《湖南泰嘉新材料科技股份有

限公司募集资金管理办法》的要求使用、管理募集资金并接受泰嘉股份的监督，

不会损害泰嘉股份及中小股东的利益。” 

（2）发行人向铂泰电子提供借款的利率定价公允且少数股东已提供担保措

施 

发行人以借款方式向铂泰电子提供资金，由铂泰电子全资子公司实施电源基

地项目。发行人已就借款主要条款同铂泰电子少数股东达成一致，借款利率为同

期银行贷款利率，利率定价方式公允。同时，铂泰电子少数股东承诺以其持有的
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铂泰电子股权为发行人向铂泰电子的借款提供担保，不会损害发行人及中小股东

的利益。 

5、核查意见 

（1）核查过程 

保荐人和发行人律师主要执行了以下核查程序： 

①取得铂泰电子股东会决议； 

②取得铂泰电子除泰嘉股份和长沙荟金外其他股东出具的《承诺函》； 

③取得《东莞市铂泰电子有限公司章程》、《湖南泰嘉新材料科技股份有限公

司募集资金管理办法》。 

（2）核查结论 

经核查，保荐人和发行人律师认为：发行人向铂泰电子提供借款的利率定价

公允且存在担保措施，发行人能够有效控制铂泰电子及其对募集资金的使用，铂

泰电子少数股东已承诺为借款提供担保，上述措施有利于维护上市公司利益。 

三、结合研发中心项目的具体用途、研发领域、预计研发产出、已有研发场

地情况、报告期内研发支出增长或预计增长情况，说明建设研发中心项目的必要

性 

（一）研发中心项目的具体用途 

研发中心项目拟投入金额为 3,000 万元，具体支出情况如下： 

序号 设备 
数量 

（台/套） 

单价 

（万元/台） 

金额 

（万元） 

1 功率分析仪 2 22
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持研发项目的开展，提高公司的基础研发能力和机能，提升研发效率和质量，为

公司未来长期的研发项目开展及产品研发升级奠定技术基础。研发实验室具体建

设内容如下： 

序号 项目名称 建设内容及目标 

1 新材料应用验证开发实验室 

该实验室主要支持新材料的参数确认、参数提

取，研发环节验证测试等等，以保证设计数据的

准确性、可信度，并负责建立新材料数据库。 

2 安全和安规测试实验室 
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公司在新材料方面的研究主要包括对碳化硅、导热硅胶垫、石墨烯、磁性部

件的磁材、超级电容、可回收 PCC 料等材料在产品中的应用进行设计验证和大

批量测试，最终得到不同新材料对产品性能的影响，以及新材料应用的量产性。

通过实施研发中心建设项目，公司将结合自身需求，建立和优化关键新材料的设

计和选型方案，建立新材料资源池和技术资料库。通过新购进实验器材和验证设

备，公司有能力开展多种新材料的大规模设计验证、测试和制程验证，建立和完

善新材料可靠性测试向量和指标。研发中心项目建成后，公司在新材料应用方面

的研发数量和质量将得到大幅提升，并为新产品可靠性提升和研发迭代奠定基础。 

2、新工艺方面的研发 

电源领域原有的焊接工艺主要使用锡丝或锡膏，通过电烙铁加热、回流炉加

热、锡炉加热，将零部件焊接到 PCB 板上。而新能源电源由于内部电子元器件

数量较多，在有限的空间内需要布置数量众多的 MOS 开关管，焊脚和周围其它

零部件距离过近，传统接触式焊接工艺焊接效率低。通过实施研发中心建设项目，

公司将积极开发激光焊接工艺，实现无接触 MOS 开关管焊接，避免工装治具、

设备对密集零件区域 MOS 开关管干涉，进一步提升公司焊接工艺的效率和自动

化程度。 

3、新产品方面的研发 

近年来，随着新能源电源市场的快速发展，家用储能、分布式光伏、户外充

电桩、移动式电源等下游市场蓬勃发展，产品种类、应用场景、功能需求也越发

多样性。公司为了在市场竞争中保持优势地位，必须紧跟电源终端厂商的创新节

奏，进行新产品方面的技术开发、增强技术储备。通过实施研发中心项目，公司

可进一步扩充产新产品研发团队、提升新产品开发速度，使公司有能力及时响应

终端厂商的新需求。 

4、测试自动化方面的研发 

随着数字化芯片在电源产品中的应用逐渐普遍，以及数字化芯片功能、协议、

接口日益增多，电源产品的测试和验证变得越来越复杂。一方面，电源产品测试

项目数量大幅增加，同设计密切结合的定制化测试越来越多；另一方面，客户对
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测试周期的要求越来越短。在这种市场背景下，公司拟实施研发中心项目，增强

测试自动化方面的研发。通过自主开发自动化测试平台，提高产品测试反馈效率

和测试结果准确性。在自动化测试平台的帮助下，为产品提供各个阶段的验证数

据，快速配合设计阶段解决各种技术问题。 

（三）预计研发项目 

截至本回复出具日，发行人拟在研发中心中开展的研发项目如下： 

序号 研发项目 项目描述 

1 新材料应用开发项目 
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上述研发项目预计产出为专利技术、技术秘密和新的电源产品，且同公司主

营业务密切相关，有利于提升公司的技术储备和可持续经营能力。 

（四）已有研发场地情况 

报告期内，公司电源业务研发场地情况如下： 

研发场地主体 面积（平方米） 研发人员数量 人均面积（平方米） 

深圳雅达 1,000 37 27.03 

罗定雅达 2,360 126 18.73 

铂泰电子 450 21 21.43 

合计  3,810.00   184.00  20.71 

公司现有研发场地面积总计约 3,810 平方米，人均面积 20.71 平方米，研发

工作空间较为局促，同时分布在不同的地区，不利于技术人员实时协作与技术交

流。 

本研发中心建设项目将有效整合公司现有研发资源，统一电源业务全部研发

力量，共享研发成果，促进各研发部门之间的沟通与协作。 

（五）报告期内研发费用增长情况 

2019 年至 2022 年，公司研发费用分别为 1,417.95 万元、1,458.53 万元、

2,797.35 万元和 3,915.22 万元，增幅显著。尤其是 2021 年以来，公司逐渐加大

电源业务的研发力度，研发支出大幅上升。未来，随着公司新能源电源业务的快

速展开，对新材料应用、新工艺改进、新产品开发方面的研发需求将随之上升。 

（六）核查意见 

1、核查过程 

保荐人和会计师主要执行了以下核查程序： 

①取得研发中心项目的可行性研究报告； 

②同铂泰电子及其子公司技术人员访谈，了解研发中心项目拟采购设备的用

途和具体建设内容，未来拟研发领域和预计研发项目情况； 

③查阅截至 2022 年 12 月 31 日铂泰电子及其子公司技术人员数量，取得发

行人电源业务研发场地面积，分析电源业务现有研发场地是否满足未来研发需求； 
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④分析发行人报告期研发费用规模情况。 

2、核查结论 

经核查，保荐人和会计师认为：发行人研发中心项目将新采购研发设备并搭

建六个实验室，具体用途较为明确；研发中心拟研发领域和预计研发项目与公司

电源主营业务密切相关；公司电源业务目前研发场地较为分散，研发工作空间较

为局促，不利于后续研发工作的展开；报告期内，公司研发费用快速增长，且新

增的新能源电源业务有较为迫切的研发需求。因此，本次研发中心建设项目具有

充分的必要性。 

四、结合本次募投项目市场需求、产品竞争格局、客户储备情况、在手订单

或意向性合同、现有产能及产能利用率情况、拟新增产能及产能释放速度等情况，

说明本次募投项目新增产能的合理性及消化措施 

（一）高速钢双金属带锯条产线建设项目新增产能的合理性及消化措施 

1、高速钢双金属带锯条市场需求日益增长 

高速钢双金属带锯条下游行业遍及钢铁、机械加工、汽车及零部件、航空航

天等制造业各部门，应用领域十分广阔，因此下游单一行业的景气度对双金属带

锯条行业影响有限。但另一方面，一个国家的制造业整体水平和发展趋势对双金

属带锯条行业有决定性影响。如果制造业整体景气指数下行，双金属带锯条市场

需求也会出现减少乃至萎缩的情况。党的二十大报告中指出，“建设现代化产业

体系，坚持把发展经济的着力点放在实体经济上，推进新型工业化，加快建设制

造强国、质量强国、航天强国、交通强国、网络强国、数字中国。”“十四五”规

划中再次明确提出，保持制造业比重基本稳定，增强制造业竞争优势，推动制造

业高质量发展。高端制造业已经成长为推动我国经济发展的新引擎，航空装备制

造、核电装备制造、卫星装备制造、物联网相关装备、海洋工程装备和轨道交通

装备等产业受到政策倾斜，拉动上下游产业环节蓬勃发展，双金属带锯条产品需

求日益增长。 

2022 年我国制造业行业增加值规模为 33.5 万亿元，占 GDP 比重为 27.7%，

位居各行业首位。制造业增加值占商品增加值比重为 58.62%。从制造业增加值
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占世界比重来看，2022 年，我国制造业增加值占世界比重接近 30%，连续 13 年

位居世界首位。双金属带锯条是金属切割加工的必备工具，是现代制造业的工具

性耗材，被喻为ñ工匠之手ò。我国制造业总体规模和发展趋势，为双金属带锯条

行业的持续稳定发展提供了坚实的基础。 
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模的 16.08%，为国内双金属带锯条龙头企业，具有较强的市场竞争优势。 

3、公司具备完善的经销网络，积累了丰富的客户资源 

高速钢双金属带锯条是机械加工过程中使用的一种低值易耗工具，终端客户

倾向以“小批量、多批次”的方式频繁复购。基于业务特点，该行业销售模式以

经销为主。发行人经过 20 年的市场耕耘和客户积累，目前具备较为完善的经销

网络，积累了丰富的客户资源。 

公司根据业务的分布将全国划分为华东、华北、华南、西南、西北、东北和

中南（本部）七大区域。重点区域设有销售子公司，在每个区域的核心城市设有

区域经营部，所辖区域中的重点城市设立有办事处，部分区域经营部配有仓库和

技术服务人员，能为区域内经销商提供快捷的发货和及时的售后服务。 

公司销售子公司、区域经营部和办事处的业务员广泛联系区域内的经销商，

有选择地发展区域内的优质经销商，技术服务人员也配合业务员为经销商提供技

术支持，有计划的协助经销商对其区域内的重要直接客户提供售前、售中和售后

的技术服务，配合经销商拓展业务。通过对经销商的技术支持和售后服务，公司

与经销商形成了一种长期互惠的业务关系，在广大经销商乃至最终用户中赢得了

良好的口碑。 

在深耕国内市场的同时，公司也注重国际市场的开发，在荷兰、印度设立了

分支机构，并参股了德国百年锯条企业 ARNTZ GmbH + Co. KG。2021 年以来，

公司双金属带锯条出口收入上升较快。 

4、在手订单或意向性合同情况 

公司双金属带锯条订单具有“小批量、多批次”的特点，且单一经销商采购

金额有限，客户集中度较低。经销商同发行人签订框架经销协议后，会根据其自

身备货情况、终端客户需求，以小批量滚动方式向发行人提交订单（PO）。基于
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情况的承诺，也不代表公司对未来年度经营情况及趋势的判断。投资者不应据此

进行投资决策，投资者据此进行投资决策造成损失的，公司不承担赔偿责任）。 

5、现有产能及产能利用率情况 

报告期内，公司高速钢双金属带锯条产能及产能利用率情况如下： 

指标 2022 年度 2021 年度 2020 年度 2019 年度 

产能（万米） 2,530.00 2,200.00 1,970.00  1,970.00  
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②获取发行人现有产品产能利用率及产销率数据，分析发行人产能利用情况； 

③获取发行人 2023 年销售预计数据，结合发行人市场需求、下游行业发展

等情况，分析发行人新增产能是否能合理有效消化； 

④取得募投项目可行性分析报告和相关测算底稿，了解拟新增产能的释放速

度。 

（2）核查结论 

经核查，保荐人和会计师认为：高速钢双金属带锯条市场需求旺盛，未来几

年国内和世界高速钢双金属带锯条市场规模仍将持续保持增长；发行人作为国内

高速钢双金属带锯条行业头企业，具有较高的市场占有率和品牌知名度，竞争

优势较为明显；经过 20 年的发展，发行人建立了完善的销售网络并积累了丰富

的客户资源，同经销商建立了良好的互惠合作关系；报告期内，发行人高速钢双

金属带锯条产能利用率维持在较高水平，仅靠现有设备难以应对未来市场需求。

因此，高速钢双金属带锯条产线建设项目新增产能具备合理性，发行人具备足够

的市场空间、储备客户、销售渠道消化新增产能。 

（二）硬质合金带锯条产线建设项目新增产能的合理性及消化措施 

1、硬质合金带锯条市场需求日益增长 

硬质合金带锯条属于双金属带锯条中的一种，其背材为冷轧合金钢带，齿材

通常为硬质合金颗粒，具有齿部硬度高、红硬性好、耐磨性优等特点，主要适用

于高速钢双金属带锯条无法切割的高硬材料和高效率切割。 

硬质合金是一种合金材料，由粘结金属和难熔金属的硬质化合物通过粉末冶

金工艺制成，具有很高的强度、硬度、耐腐蚀性和耐磨性，被誉为“工业牙齿”。

我国正处于由制造业大国向制造业强国转变的过程中，产业结构调整进程加快，

装备制造业是实现产业结构调整的基础，是产业结构调整和工业升级的先导产业，

硬质合金是装备制造业的重要配套材料。针对国内硬质合金行业精加工程度不足

的现状，国家出台了一系列鼓励政策对硬质合金产业进行支持，如《“十三五”

材料领域科技创新专项规划》、《中国制造 2025》、《关于加快推进工业强基的指

导意见》等，为硬质合金相关产品的发展营造了良好的政策环境。公司所生产的
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硬质合金带锯条属于硬质合金重要应用领域之一，符合国家产业发展政策。 

伴随着我国制造业升级转型步伐的加快，制造业生产效率不断提升，高硬度

材料在制造业中的适用范围不断扩大，客户对可以进行高速锯切和难切割材料锯

切的硬质合金带锯条需求快速增长，举例而言：2021 年我国钛合金产量由 2020

年的 9.70 万吨增至 13.59 万吨，增幅达 40.10%；2021 年我国不锈钢钢材产量达

到 1,456.02 万吨，同比增长 61%。 

在我国制造业升级转型的背景下，硬质合金带锯条市场需求快速增长。根据

中国机床工具工业协会锯床分会统计数据，2021 年度，我国硬质合金带锯条市

场规模约为 150 万米，全球硬质合金带锯条市场规模约为 600 万米。预计至 2025

年，我国硬质合金带锯条市场规模将超过 310 万米，全球硬质合金带锯条市场规

模将超过 1,000 万米。 

2、公司作为国内硬质合金带锯条先导企业，具备较强的市场竞争力 

2009 年之前，我国不具备硬质合金带锯条生产技术，该部分市场全部被国

外企业垄断。公司从 2009 年开始率先引进世界最先进的硬质合金焊接、磨齿生

产线，并与湖南大学、广东工业大学等校企合作自主研发磨床、电阻焊机等硬质

合金生产设备，实现了关键设备的国产化，是硬质合金带锯条行业标准起草单位。

公司开发的ñ分齿型高低齿硬质合金带锯条ò被科技部、商务部、国家环保总局和

国家质量监督检验检疫局联合认定为国家重点新产品，也是中国航天中国运载火

箭技术研究院认可的硬质合金带锯条合格供应商。凭借突出的技术实力，公司硬

质合金带锯条产品有较强的市场竞争力，具备明显的技术优势和市场竞争力。 

3、公司具备完善的经销网络 

硬质合金带锯条销售模式同样以经销模式为主，其客户储备情况请详见本题

回复之 “（一）高速钢双金属带锯条产线建设项目新增产能的合理性及消化措施”

之“3、公司具备完善的经销网络，积累了丰富的客户资源”。 

4、在手订单或意向性合同情况 

2023 年公司硬质合金带锯条销售目标为 80 万米，预计销售金额 8,800 万元。

（注：以上数据仅为公司销售目标，不代表公司对未来年度盈利情况的承诺，也
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不代表公司对未来年度经营情况及趋势的判断。投资者不应据此进行投资决策，

投资者据此进行投资决策造成损失的，公司不承担赔偿责任） 

5、现有产能及产能利用率情况 

报告期内，公司硬质合金带锯条产能及产能利用率情况如下： 

指标 2022 年度 2021 年度 2020 年度 2019 年度 

产能（万米） 60.00 50.00  30.00  30.00  

产量（万米） 61.84 36.31  24.95  15.26  

产能利用率 103.07% 72.61% 83.17% 50.86% 

�Õ
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度。 

（2）核查结论 

经核查，保荐人和会计师认为：随着我国制造业转型升级，高硬度金属材料

的应用范围逐渐扩大，硬质合金带锯条市场需求旺盛，未来几年国内和世界硬质

合金带锯条市场规模仍将持续保持增长
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根据中国光伏行业协会统计，2019-2021 年期间，全球光伏年度新增装机容

量分别为 111.6GW、130GW 和 170GW。在全球经济增速放缓的情况下，最近三

年光伏新增装机量仍然实现了持续增长，2019 至 2021 年复合增长率达 23.42%。

在快速提升可再生能源装机量大趋势推动下，预计 2021-2025 年期间，全球每年

平均新增光伏装机量将超过 220GW。至 2030 年，全球光伏年新增装机量将超过

300GW。2019-2021 年期间，中国光伏年度新装机容量分别为 30.1GW、48.2GW

和 54.88GW。预计 2021-2025 年期间，中国每年平均新增光伏装机将超过 75GW。 

从市场空间上看，根据 Global Market Insights 数据，2021 年全球光伏逆变器

市场规模超过 191.8 亿美元，到 2028 年有望超过 270 亿美元，其中亚洲市场有

望达 113 亿美元，2021-2028 年全球市场规模 CAGR 超 5%。根据光大证券的测

算，2022-2025 年，国内光伏逆变器市场规模为 149 亿元、165 亿元、181 亿元和

196 亿元，海外光伏逆变器规模 546 亿元、605 亿元、644 亿元和 694 亿元，全

球储能变流器市场规模为 200 亿元、280 亿元、330 亿元和 375 亿元，全球逆变

器市场规模为 895 亿元、1,049 亿元、1,155 亿元和 1,265 亿元。 

在全世界大力发展可再生能源的背景下，光伏逆变器等关键部件市场需求快

速增长，可较充分的保障本项目的产能消化，确保项目顺利实施。 

2、公司是国内电源产品制造行业主要参与者之一，具备较强的竞争优势 

近年来，随着全球产业链分工和一体化进程的不断深化，中国大陆地区已经
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公司电源业务经营主体为控股子公司铂泰电子。铂泰电子的全资子公司罗定

雅达成立于 1995 年，在电源行业拥有接近 30 年的从业经验和行业积淀。罗定雅

达在 2010 年即实现年营业收入接近 20 亿元，2014-2021 年 8 年间，累计实现营

业收入接近 200 亿元，到 2020 年 7 月已经累计出货充电器超过 20 亿只。 

罗定雅达历史上隶属于雅达能源（Astec Power
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4、在手订单或意向性合同情况 

铂泰电子及其子公司会根据客户订单意向、自身产能规划制定年度排产计划，

2023 年公司光伏逆变器、光伏优化器和储能变流器销售计划如下： 

单位：万元 

产品类型 目标客户 金额 

光伏逆变器 

客户 D 

10,373.67 

光伏优化器 11,271.80 

储能变流器 - 

注：上述金额为销售计划，不代表公司对未来年度盈利情况的承诺，也不代表公司对未

来年度经营情况及趋势的判断。投资者不应据此进行投资决策，投资者据此进行投资决策造

成损失的，公司不承担赔偿责任。 

由于公司储能变流器产品尚处于客户验证阶段，因此未制定相关产品的年度

销售计划。 

5、现有产能及产能利用率情况 

2020 年至 2022 年，公司电源业务主要产品为手机充电器类产品，占主营业

务收入的比例分别为 96.04%、84.79%和 89.95%。2020 年至 2022 年，公司产能

利用率情况如下： 

指标 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

产能（个） 86,379,947 

 



1-71 

2022 年，铂泰电子收购收购罗定雅达和深圳雅达后对电源业务进行了整合

和调整，积极拓展客户，并赢得了重要客户的信任。2022 年公司消费电子电源业

务订单逐步恢复，所对应的主营业务收入较 2021 年增长 82.64%，产能利用率上

升。 

为了应对下游消费电子行业周期性波动对公司电源业务营收的负面影响，本

次发行新能源电源及储能电源生产基地项目拟产出产品为光伏逆变器、光伏优化

器和储能电源，将业务拓展到新能源和储能等领域，优化产品结构，提高公司抗

风险能力，并为未来业绩提供新的增长点。由于不同类型的电源产品生产设备专

用性较强，公司消费电子电源产能利用率较低，不会影响新能源电源及储能电源

生产基地项目的产能消化能力。 

6、拟新增产能及产能释放速度 

新能源电源及储能电源生产基地项目建设期 2 年，第 1 年开始生产，第 3 年

达产。其中：光伏优化器产品第 1 年到第 3 年综合达产率分别为 33.33%、66.67%、

100%，第 3 年以后综合达产率为 100%；光伏逆变器和储能变流器第 1 年到第 3

年综合达产率分别为 50%、66.67%、100%，第 3 年以后综合达产率为 100%。 

产品名称 项目 T+12 T+24 T+36 

光伏优化器 
达产进度 33.33% 66.67% 100% 

销量（万台） 240 480 720 

光伏逆变器 
达产进度 50% 66.67% 100% 

销量（万台） 63 84 126 

储能变流器 
达产进度 50% 66.67% 100% 

销量（万台） 60 90 120 

7、核查意见 

（1）核查过程 

保荐人和会计师主要执行了以下核查程序： 

①获取发行人现有电源产品的综合产能利用率，并了解新能源电源生产设备

的专用性情况； 

②了解募投项目主要产出及其下游市场需求情况，公司的市场地位情况和竞

争优势； 
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③了解募投项目产品已签订的销售协议情况，并查阅了主要目标客户向公司

发送的相关产品中标通知邮件； 

④取得募投项目可行性分析报告和相关测算底稿，了解拟新增产能的释放速

度。 

（2）核查结论 

经核查，保荐人和会计师认为：光伏发电作为节能减排、绿色清洁能源和可

持续发展的重要组成部分，其装机规模在未来一段时间内仍将持续增长，光伏逆

变器、光伏优化器和储能变流器作为分布式光伏电站的重要电源设备，拥有较为

广阔的市场空间；铂泰电子及其子公司是国内主要电源产品生产企业之一，具备

实施募投项目的技术储备和产业化能力；公司具备优质的客户资源，并已同主要

客户就募投项目拟生产产品签订了框架协议。因此，新能源电源及储能电源生产

基地项目新增产能具备合理性，发行人具备足够的市场空间、储备客户、销售渠

道消化新增产能。 

五、本次募投项目的具体投资构成明细、
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1.3 其他费用 150.60 否 - 

2 铺底流动资金 2,280.50 否 - 

合计 
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中可能发生难以预料的支出，需要事先预留的费用，总计 150.60 万元。此部分费

用由发行人自筹解决，不使用本次募集资金进行投入。 

（4）铺底流动资金 

在项目建设期以及运营初期，当收入尚未产生或仅少量流入、尚不能覆盖投

资以外的付现成本时，为保证项目正常运转，存在的现金流缺口应由铺底流动资

金补足。本项目铺底流动资金预计金额为 2,280.50 万元，不使用本次募集资金进

行投入。 

2、本项目募集资金是否包含董事会前投入的资金 

截至本次发行相关董事会决议日，高速钢双金属带锯条产线建设项目尚未投

入资金，项目不存在需要置换本次发行董事会决议日前募投项目已投入资金的情

况。 

3、与发行人前期可比项目及同行业上市公司可比项目单位产能投资是否一

致 

公司 发行人前期项目 恒而达 本募投项目 

项目名称 
年产 1300 万米双金属

带锯条建设项目 
锯切工具生产项目 

高速钢双金属带锯条产

线建设项目 

投资主要构成 

（万元） 

土建：4,200 土建：12,502.32 土建：3,614.40 

设备 1：12,755 设备：13

���d?±�´��
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设项目 

注：1、单位产能投资=设备投资÷拟产出锯条数量；2、单位造价=土建投资÷房屋建设面积 

从上表可知，高速钢双金属带锯条产线建设项目单位产能投资低于公司前期

投资的年产 1300 万米双金属带锯条建设项目，其主要原因为：年产 1300 万米双

金属带锯条建设项目系公司首次公开发行募投项目，该可研报告的编制时间为

2010 年，当时我国高端装备制造业尚处于发展阶段，国产设备在带锯条制造领

域的渗透率还较低，公司主要生产设备均为进口，设备价格较高。近 10 年来，

随着我国高端装备制造业的快速发展，以及带锯条上游设备生产厂商技术的不断

进步，带锯条生产设备国产化率大幅提高，本次募投项目主要采用了国产设备，

性价比优于同类进口设备。 

同行业可比上市公司恒而达锯切工具生产项目单位产能投资较高，主要原因

系其产出不仅为高速钢双金属带锯条，还包括硬质合金带锯条和圆锯片，其中硬

质合金带锯条单位产能投资显著高于高速钢双金属带锯条，导致综合单位产能投

资高于本项目。 

高速钢双金属带锯条产线建设项目单位造价高于公司前期同类项目，主要原

因为 1300 万米双金属带锯条建设项目可研报告编制时期在 2010 年，同现在相比

当时建材和人工成本较低。本项目房屋造价与同地区不同行业上市公司募投项目

的造价对比情况如下： 

公司名称 项目名称 年份 实施地点 
单位造价 

（万元/平方米） 

广大特材 
大型高端装备用核心精密

零部件项目（一期） 
2022 江苏省张家港市 0.31 

禾信仪器 高端质谱仪器生产项目 2022 江苏省昆山市 0.25 

特创科技 
淮安特创线路板生产二期

项目 
2022 江苏省淮安市 0.25 

公司 
高速钢双金属带锯条产线

建设项目 
2022 江苏省连云港市 0.23 

从上表可知，本次募投项目房屋造价与同地区不同行业上市公司募投项目处

于同一水平。 

4、核查意见 
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（1）核查过程 

保荐人和会计师主要执行了以下核查程序： 

①查阅募投项目的可行性分析报告，了解具体投资构成明细、各明细项目所

需资金的测算假设及主要计算过程； 

②向发行人了解募投项目的实施进展情况，是否存在董事会前投入资金； 

③查询可比公司募投项目公开信息、发行人前次募投项目相关数据、同区域

其他上市公司募投项目公开信息，了解发行人前次项目、可比项目单位产能投资

）核

和各Ȁ
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合计 11,211.13 - 9,844.21 

（1）车间建设 

项目将自建厂房 14,200.00 平方米，用于建设硬质合金带锯条生产线及其相

应配套设施，预计车间建设投入 3,714.21 万元，详细构成如下： 

项目 类别 投资额（万元） 



1-78 

21 变压器 1  22.00  

22 高压柜 1  30.00  

23 低压柜 1  60.00  

24 高压电缆 1  30.00  

25 计量设备 1  4.00  

26 互᧛
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（万元） 设备：2,023 设备：6,130.00 

铺底：4,950 铺底：1,211.74 

房屋建设面积 24,827 平方米 14,200 平方米 

产出情况 硬质合金带锯条 20 万米 硬质合金带锯条 100 万米 

根据上表，两个项目的单位产能投资和单位造价情况如下： 

项目 单位产能投资 1（元/米） 单位造价 2（万元/平方米） 

年产 1300 万米双金属带锯

条建设项目 
101.15 0.17 

高速钢双金属带锯条产线建

设项目 
61.30 0.26 

注：1、单位产能投资=设备投资÷拟产出锯条数量；2、单位造价=土建投资÷房屋建设面积 

从上表可知，硬质合金带锯条产线建设项目单位产能投资低于公司前期投资

的年产 1300 万米双金属带锯条建设项目，主要原因为公司前期项目较多使用进

口设备，价格较高；本项目生产设备主要为国产设备，性价比较高。 

本项目房屋造价与同地区不同行业上市公司募投项目的造价对比情况如下： 

公司名称 项目名称 年份 实施地点 
单位造价 

（万元/平方米） 

华纳药厂 
高端制剂产研基地建设项

目 
2022 年 湖南长沙 0.26 

长远锂科 

车用锂电池正极材料扩产

二期项目 
2022 年 湖南长沙 0.28 

年产 6 万吨磷酸铁锂项目 2022 年 湖南长沙 0.25 

博云新材 

硬质合金产业化项目-硬

222

ӳ ֟ҙ

တṇ
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①查阅募投项目的可行性分析报告，了解具体投资构成明细、各明细项目所

需资金的测算假设及主要计算过程； 

②向发行人了解募投项目的实施进展情况，是否存在董事会前投入资金； 

③查询发行人前次募投项目相关数据、同区域其他上市公司募投项目公开信

息，了解可比项目单位产能投资和同区域建筑单位造价情况。 

（2）核查结论 

经核查，保荐人和会计师认为：本次发行募投项目各明细项所需资金经过了

公司较为严谨的测算假设和计算过程，与公司的实际经营情况相符，测算具有合

理性；截至本次发行相关董事会决议日，本募投项目尚未投入资金，不存在需要

置换本次发行董事会决议日前募投项目已投入资金的情况；与发行人前次募投项

目相比，公司本次募投项目的单位产能投资和单位建筑造价存在一定差异，但差

异原因具有合理性。 

（三）新能源电源及储能电源生产基地项目 

1、募投项目的具体投资构成明细、各项投资支出的必要性，各明细项目所

需资金的测算假设及主要计算过程，测算的合理性 

本项目投资主要包括厂房装修工程、货仓建设投资、设备及软件购置、厂房

租金、铺底流动资金等，公司拟投资总额为 24,183.79 万元，本次发行募集资金

拟投入 20,112.01 万元，具体情况如下： 

单位：万元 

序号 投资内容 拟投资总额 是否属于资本性支出 拟使用募集资金 

1 建设投资  20,112.01  - 20,112.01 

1.1 厂房装修工程  3,075.00  是  3,075.00  

1.2 货仓建设投资  857.01  是  857.01  

1.3 设备及软件购置  16,180.00  是  16,180.00  

2 厂房租金及预备费  1,712.40  - - 

3 铺底流动资金  2,359.38  - - 

合计 24,183.79 - 20,112.01 

（1）厂房装修及货仓建设 
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项目将租赁厂房 25,000 平方米，自主进行装修改造并建设货仓，以满足生

产需求。预计装修工程费 3,075 万元、货仓建设费用 857.01 万元。 

（2）设备及软件购置 

项目将组建 8 条 MI 生产拉线、6 条 SMT 生产线，以及配套的质量检测设

备、IT 专用网络等，总计投入 16,180.00 万元，详细构成如下： 

序号 设备名称 数量（条、台、组） 投资额（万元） 

1 MI 生产拉线 8 8,700.00 

2 SMT 产线 6 5,880.00 

3 空压机 4 200.00 

4 OMM 检测设备 1 40.00 

5 CMM 检测设备 2 150.00 

6 ROHS1.0 检测设备 1 35.00 

7 ROHS2.0 检测设备 1 60.00 

8 厚膜仪 1 15.00 

9 X-ray 检测设备 1 150.00 

10 可编程交流电源 1 22.00 

11 PV 模拟源/动力电池模拟器 2 30.00 

12 大功率可编程直流电子负载 1 20.00 

13 可编程交流负载 2 15.00 

14 数字示波器 3 28.00 

15 BGA 维修站 1 15.00 

16 通孔器件返修工作站 1 20.00 

17 服务器 1 114.00 

18 存储设备 1 40.00 

19 办公电脑、软件及配套系统 1 192.00 

20 网络系统及机房 1 270.00 

21 数据备份系统 1 76.00 

22 安防监控系统 1 108.00 

合计 42 16,180.00 

（3）厂房租金及预备费 

本项目拟租赁厂房 25,000 平方米，预计厂房租赁单价为 20 元/月/㎡，租金

年涨幅约 3%；预备费为针对在项目实施过程中可能发生难以预料的支出，需要

事先预留的费用。此部分费用总计 1,712.40 万元，不使用本次募集资金进行投入。 

（4）铺底流动资金 
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资以外的付现成本时，为保证项目正常运转，存在的现金流缺口应由铺底流动资

金补足。本项目铺底流动资金预计金额为 2,359.38 万元，不使用本次募集资金进

行投入。 

2、本项目募集资金是否包含董事会前投入的资金 

截至本次发行相关董事会决议日，新能源电源及储能电源生产基地项目尚未

投入资金，项目不存在需要置换本次发行董事会决议日前募投项目已投入资金的

情况。 

3、与发行人前期可比项目及同行业上市公司可比项目单位产能投资是否一

致 

铂泰电子及其子公司无前期可比项目，此处仅与同行业上市公司进行对比。

发行人电源业务模式主要为代加工生产，同行业可上市公司可比项目单位产能投

资情况如下： 

公司 奥海科技 本募投项目 

项目名称 
快充及大功率电源智能化生产基地建

设项目 

新能源电源及储能电源生产基

地项目 

投资主要构成 

（万元） 

设备：66,012.69 设备：16,180.00 

铺底：11,333.21 铺底：2,359.38 

产出情况 

小功率快充及适配器产品：3,360 万台； 

大功率快充及适配器产品：1,260 万套 

动力工具电源产品：180 万套 

服务器电源产品：45 万套 

光伏优化器：720 万套 

光伏逆变器：126 万套 

储能变流器：120 万套 

根据上表，奥海科技可比项目单位产能投资为 13.62 元/台套，本募投项目为

16.75 元/台套，其主要原因为：奥海科技募投项目产出主要为消费电子电源产品，

本募投项目产出主要为新能源电源产品。相比之下，新能源电源尺寸较大、内部



1
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本项目在进行效益测算时以公司目前高速钢双金属带锯条产品的平均售价

和成本为基础。发行人 2022 年度高速钢双金属带锯条平均售价为 20.76 元/米、

平均成本为 12.54 元/米、毛利率为 39.58%，本项目毛利率情况略低于公司既有

业务，测算较为合理。 

2、同行业可比公司的情况 

项目 业务板块 
毛利率 

2022 年 2021 年 2020 年 2019 年 

恒锋工具 
机床用精密复杂刃量

具和精密高效刀具 
- 49.64 % 48.58% 50.38% 

岱勒新材 金刚石线锯 35.34% 13.82% 21.20% 17.82% 

恒而达 
双金属带锯条、重型

模切工具 
- 30.31% 29.96% 29.31% 

平均值 - 31.26% 33.25% 32.50% 

本项目完全达产年 38.18% 

注：截至本回复出具日，恒锋工具和恒而达未披露 2022 年数据 

同行业可比公司虽然均属于机床工具行业，但所生产的具体产品差别较大，

各公司毛利率存在一定差异。2021 年同行业可比公司毛利率区间为 13.82%-

49.64 %，平均值为 31.26%，本项目完全达产年毛利率与同行业可比公司平均毛

利处于同一水平，测算较为合理。 

3、核查意见 

（1）核查过程 

保荐人和会计师主要执行了以下核查程序： 

①查阅本募投项目的可行性分析报告，了解拟生产产品单价、单位成本、毛

利率等指标； 

②查阅可比公司公开信息，了解可比公司毛利率情况； 

③获取发行人现有产品的单价、单位成本、毛利率等相关指标，并进行对比，

分析差异产业原因及合理性。 

（2）核查结论 

经核查，保荐人和会计师认为：本募投项目拟生产产品单价、单位成本、毛
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利率与公司现有业务情况具备可比性；项目完全达产年毛利率与同行业可比公司

平均毛利处于同一水平。本项目效益预测具有合理性。 

（二）硬质合金带锯条产线建设项目拟生产产品单价、单位成本、毛利率情

况 

1、产品单价、单位成本、毛利率情况 

本项目建设周期为 24 个月，完全达产年产品单价、单位成本和毛利率情况

如下： 

单位：万元 

科目 完全达产年 

营业收入 10,600.00 

营业成本 5,741.53 

毛利 4,858.47 

销售数量 

（万米） 
100.00 

销售单价（元） 106.00 

销售成本（元） 57.42 

毛利率 45.83% 

本项目在进行效益测算时以公司目前硬质合金带锯条产品的平均售价和成

本为基础。发行人 2022 年度硬质合金带锯条平均售价为 133.08 元/米、平均成本

为 58.82 元/米、毛利率为 55.80%。公司基于未来硬质合金带锯条定价策略、市

场推广速度等因素，本项目测算选用的产品单价和毛利率低于现有产品，测算过

程较为合理。 

2、同行业可比公司的情况 

项目 业务板块 
毛利率 

2022 年 2021 年 2020 年 2019 年 

恒锋工具 
机床用精密复杂刃量

具和精密高效刀具 
- 49.64 % 48.58% 50.38% 

岱勒新材 金刚石线锯 35.34% 13.82% 21.20% 17.82% 

恒而达 
双金属带锯条、重型

模切工具 
- 30.31% 29.96% 29.31% 

平均值 - 31.26% 33.25% 32.50% 

本项目完全达产年 45.83% 

注：截至本回复出具日，恒锋工具和恒而达未披露 2022 年数据 
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（万台） 

综合销售单价（元/台） 50.98 

其中：光伏优化器（元/台） 11.35 

      光伏逆变器（元/台） 188.39 

      储能变流器（元/台） 144.51 

销售成本 42.50 

毛利率 16.65% 

本项目在进行效益测算时，光伏优化器、光伏逆变器和储能变流器的销售单

价分别为 11.35 元/台、188.39 元/台和 144.51 元/台。发行人 2022 年度光伏优化

器销售单价为 11.27 元/台、整套光伏逆变器销售单价为 173.23 元/台，储能变流

器尚未实现量产，已量产产品销售单价与测算数据不存在明显差异。 

2022 年公司光伏优化器和逆变器产品综合毛利率为 7.08%，与完全达产年

测算毛利率 16.65%存在一定差异，主要原因为：公司光伏优化器和逆变器产线

于 2022 年下半年刚刚组建，处于投产初期，产能尚在逐步爬升，折旧摊销等固

定成本占比较高。 

2、同行业可比公司的情况 

项目 业务板块 
毛利率 

2022 年 2021 年 
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3、核查意见 

（1）核查过程 

保荐人和会计师主要执行了以下核查程序： 

①查阅本募投项目的可行性分析报告，了解拟生产产品单价、单位成本、毛

利率等指标； 

②查阅可比公司公开信息，了解可比公司毛利率情况； 

（2）核查结论 

经核查，保荐人和会计师认为：本募投项目拟生产产品单价、单位成本、毛

利率与公司现有业务情况具备可比性，差异原因具有合理解释；本项目毛利率与

同为电源代工企业的同行业可比公司处于同一水平。本项目效益预测具有合理性。 

七、结合各类新增固定资产的金额、转固时点以及募投项目未来效益测算情

况，说明因实施本次募投项目而新增的折旧和摊销对发行人未来经营业绩的影

响 

（一）各募投项目新
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（二）本次募投项目新增折旧摊销对业绩的影响 

考虑本次募投项目建成后新增折旧摊销费用以及募投项目带来的营业收入

和利润贡献，以公司 2022 年度营业收入、利润总额为基准金额，并假设未来保

持不变，本次募投项目建设完成至完成后各年度的折旧摊销金额及占营业收入、

利润总额的比例测算如下： 
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单位：万元 

项目 T+1 T+2 T+3 T+4 T+5 T+6 T+7 T+8 T+9 T+10 T+11 T+12 

1、本次募

投 项 目 新

增 折 旧 摊

销合计（a） 

1,257.51 3,655.42 4,696.68 4,696.68 4,696.68 3,770.76 2,269.72 1,952.11 1,952.11 1,952.11 1,685.73  984.52 

2、对营业

收 入 的 影

响 

 

现 有 营 业

收入-不含

募 投 项 目

（b） 

97,775.14 97,775.14 97,775.14 97,776.14 97,777.14 97,778.14 97,779.14 97,780.14 97,780.14 97,780.14 97,780.14 97,780.14 

新 增 营 业

收入（c） 
27,896.00  44,434.65  70,999.48  80,199.48  80,199.48  80,199.48  80,199.48  80,199.48  80,199.48  80,199.48  80,199.48  80,199.48  

预 计 营 业

收入-含募

投 项 目

（d=b+c） 

125,671.14 142,209.79 168,774.63 177,975.63 177,976.63 177,977.63 177,977.63 177,978.63 177,978.63 177,978.63 177,978.63 177,978.63 

折 旧 摊 销

占 预 计 营

业 收 入 比

重（a/d） 

1.00% 2.57% 2.78% 2.64% 2.64% 2.12% 1.28% 1.10% 1.10% 1.10% 0.95% 0.55% 

3、对净利

润的影响 
 

现 有 净 利 13,864.06 
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润-不含募

投项目（c） 

新 增 净 利

润（f） 
3,657.06   4,633.97   7,900.77  10,298.79  10,005.70  10,345.28  11,025.58  11,102.37  11,101.84  10,761.69  10,787.75  11,165.88  

预 计 净 利

润-含募投

项 目

（g=e+f） 

17,521.12 18,498.03 21,764.83 24,162.85 23,869.76 24,209.34 24,889.64 24,966.43 24,965.90 24,625.75 24,651.81 25,029.94 

折 旧 摊 销

占 预 计 净

利 润 比 重

(a/g) 

7.18% 19.76% 21.58% 19.44% 19.68% 15.58% 9.12% 7.82% 7.82% 7.93% 6.84% 3.93% 

注：上述假设仅为测算本次募投项目相关折旧或摊销对公司未来业绩的影响，不代表公司对未来年度盈利情况的承诺，也不代表公司对未来年度经营

情况及趋势的判断。投资者不应据此进行投资决策，投资者据此进行投资决策造成损失的，公司不承担赔偿责任。 
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根据上表，虽然本次募投项目的实施会导致公司折旧摊销金额增加，但随着

相关项目顺利达产、产能充分释放，项目新增营业收入金额将大幅超过折旧摊销
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了《租赁合同权利义务转让协议》，约定将原合同中转让方的权利义务概括性转

让给受让方，同时补充约定“租赁期限届满，承租方有意续租的，承租方应于租

赁期限届满前 6 个月向出租方提出书面申请。在与第三方同等条件下，承租方享

有优先承租权。” 

截至本回复出具日，出租方东莞市粤莞银创投资有限公司已取得“粤（2020）

东莞不动产权第 0290187 号ò不动产权证书，具体列示如下： 

权利人 房屋坐落 权利类型 

东莞市粤莞银创投资有限公司 

东莞市谢岗镇粤海大道 215 号

粤福电子加速技术应用项目 1

幢厂房 

国有建设用地使用权 /

房屋所有权 

用途 面积 土地终止日期 

土地：工业用地，出让土地 

房屋：工业 

土地：宗地面积 40,606.34 ㎡ 

房屋：建筑面积 25,577.63 ㎡ 
2070 年 11 月 18 日 

（二）对照《监管规则适用指引-发行类第 6 号》6-4 内容说明租赁土地实施

募投项目的土地用途、租期后对土地的处置计划等 

中国证监会《监管规则适用指引-发行类第 6 号》6-4 土地问题相关规定与发

行人电源基地项目情况对照如下： 

1、募集资金用于收购资产的，发行人应当披露标的资产土地使用权的取得

方式。如标的资产土地使用权为通过划拨方式取得，发行人应当披露使用划拨土

地使用权是否符合《划拨用地目录》的有关规定，是否存在被要求办理出让手续

并缴纳出让金的情形，是否可能损害发行人或投资者合法权益、是否有相关保障

措施。保荐人及发行人律师应当对上述事项及保障措施的有效性发表意见；如涉

及划拨用地但是不符合《划拨用地目录》相关法规要求的，保荐人及发行人律师

应当审慎发表意见。 

对照情况：发行人募集资金不用于收购资产，其所租赁房产所占用的土地使

用权为出让方式取得，该条不适用。 

2、募投项目涉及租赁土地的情形。保荐人及发行人律师应当核查出租方的

土地使用权证和土地租赁合同，重点关注土地的用途、使用年限、租用年限、租

金及到期后对土地的处置计划；重点关注出租方是否取得了合法的土地使用权证,
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向发行人出租土地是否存在违反法律、法规,或其已签署的协议或作出的承诺的

情形，发行人租赁土地实际用途是否符合土地使用权证登记类型、规划用途，是

否存在将通过划拨方式取得的土地租赁给发行人的情形。 

对照情况：该募投项目涉及租赁房产，不涉及租赁土地。所租赁房产情况如

下： 

（1）所承租房产占用土地的用途为工业用途，使用年限至 2070 年 11 月 18

日终止； 

（2）房屋租用年限为 2022 年 10 月 1 日至 2027 年 9 月 30 日，到期后在与

第三方同等条件下承租方可优先续租； 

（3）出租方已经取得了所出租房产的不动产权证书和对应的土地使用权证

书，经查阅相关租赁合同、不动产权证书、租金支付凭证，租赁协议为签署合同

双方的真实意思表示，不存在违反法律法规强制性规定的约定，对合同双方均具

有约束力；出租方向发行人出租房产不存在违反法律、法规，或其已签署的协议

或作出的承诺的情形，发行人租赁房产实际用于工业生产，符合土地规划用途，

不存在将通过划拨方式取得的土地租赁给发行人的情形。 

3、募投项目涉及使用集体建设用地的情形。发行人应当披露使用集体建设

用地是否符合地方人民政府关于集体建设用地流转地方性法规的规定,并有切实

的措施保障募投项目实施不会受到影响。保荐人及发行人律师应当对集体建设用

地流转所履行的集体经济组织内部决策程序、流转所履行的土地主管部门批准程

序、流转的集体建设用地是否取得土地使用权证、募投项目是否符合集体建设用

地的用途等进行核查并发表意见。如存在募投项目用地不符合国家关于集体建设

用地相关政策的情形的,保荐人及发行人律师应当审慎发表意见。 

对照情况：发行人募投项目不涉及使用集体建设用地的情形，该条不适用。 

4、如发行人募投项目用地存在占用基本农田、违规使用农地等其他不符合

国家土地法律法规政策情形的，保荐人及发行人律师应当审慎发表意见。 

对照情况：发行人募投项目系承租工业园区内既有物业，该物业已经办理不

动产权证，不存在占用基本农田、违规使用农地等其他不符合国家土地法律法规
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之ñ四、募集资金投资项目风险ò之ñ（五） 以租赁厂房实施募投项目的风险ò中进

行相关风险提示，即如果租赁合同到期后，公司不能正常续租，或者租赁费用大

幅上涨，将对募投项目的实施造成不利影响。 

（五）核查意见 

1、核查过程 

保荐人和发行人律师主要执行了以下核查程序： 

①查阅了“粤（2020）东莞不动产权第 0290187 号ò不动产权证书； 

②查阅了《广东粤海装备技术产业园租赁合同》、《租赁合同权利义务转让协

议》； 

③通过中国裁判文书网、国家企业信用信息公示系统、企查查等渠道对出租

方东莞市粤莞银创投资有限公司进行网络核查； 

④对照《监管规则适用指引-发行类第 6 号》6-4 土地问题相关规定，对雅达

能源租赁厂房情况逐项进行分析。 

2、核查结论 

经核查，保荐人和发行人律师认为：雅达能源同东莞市粤莞银创投资有限公

司签订的租赁合同符合中国证监会《监管规则适用指引—发行类第 6 号》6-4 等

法律法规规定，房屋权属不存在纠纷，租赁厂房到期不能续租的概率较低，如发

生不能续租的情形，发行人可租赁其他厂房，搬迁成本较低，上述情况对发行人

生产经营、业绩和募投项目不会造成重大不利影响。 

九、本次募投项目环评的办理进展，预计取得的时间，尚需履行的程序及是

否存在重大不确定性 

截至本回复出具日，公司募投项目环评批复取得情况如下： 

实施主体 项目名称 环评批复 取得时间 

美特森 
高速钢双金属带锯条产线

建设项目 

环境影响报告表的批复（连环

表复[2023]2007 号） 
2023.03.20 

泰嘉智能 
硬质合金带锯条产线建设

项目 

环境影响报告表批复（长环评

（望经开）[2023]6 号）1 2023.02.08 
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实施主体 项目名称 环评批复 取得时间 

雅达能源 
新能源电源及储能电源生

产基地项目 

环境影响报告表批复（东环建

[2023]955 号） 
2023.02.20 

雅达能源 研发中心建设项目 / 2 / 

注：1、根据 2023 年 2 月 6 日长沙市生态环境局望城分局的回复，同意将长环评（望经

开）[2023]6 号环评批复中建设主体由泰嘉股份改为泰嘉智能，项目名称由“年产 100 万米

硬质合金带锯条改扩建项目”变更为“硬质合金带锯条产线建设项目”，前述变动不属于建

设项目的重大变动，无须重新报批环评审批手续。2、雅达能源的研发中心建设项目不属于

《建设项目环境影响评价分类管理名录（2021 年版）》中规定的需要纳入建设项目环境影响

评价管理名录的项目，不需要办理相关环评审批手续。 

经核查，保荐人和发行人律师认为：本次向特定对象发行股票全部募投项目

均已取得环评批复，不存在重大不确定性。 
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（一）新增营运资金需求预测 

公司流动资金占用金额主要来源于经营过程中产生的经营性流动资产和经

营性流动负债。公司结合对未来三年（2023 年至 2025 年）市场情况的预判以及

公司自身的业务规划，对 2023 年末、2024 年末和 2025 年末的经营性流动资产

和经营性流动负债进行预测，计算各年末的经营性流动资金占用额。未来三年，

公司日常经营需补充的营运资金规模采用收入百分比法进行测算，预计 2023 年

-2025 年新增营运资金 21,179.33 万元。公司营运资金预测依据如下： 

1、2022 年 9 月末，发行人合并了铂泰电子和美特森两个主体，尤其铂泰电

子经营性流动资产和经营性流动负债规模较大，发行人 2021 年末合并口径经营

性流动资产和经营性流动负债结构不能准确反应公司未来预测期的实际经营状

况。因此，以发行人 2022 年 9 月 30 日合并报表的经营性流动资产和经营性流动

负债占比作为基础，并假设 2022 年 12 月 31 日及预测期经营性资产及经营性负

债占营业收入的比重不变； 

2、假设铂泰电子于 2022 年 1 月 1 日开始与公司合并报表前提下，公司 2022

年度合并口径营业收入不低于 190,000 万元； 

3、根据公司 2022 年 12 月 20 日公告的《湖南泰嘉新材料科技股份有限公司 

2022 年股票期权与限制性股票激励计划实施考核管理办法》，公司设定的业绩/绩

效考核指标及标准为：以 2021 年营业收入为基数，2023 年、2024 年和 2025 年

营业收入增长率分别不低于 280%、350%和 450%。按照上述增长率，以公司 2021

年营业收入为基数，假设公司 2023 年、2024 年和 2025 年营业收入为 200,146 万

元、237,015 万元和 289,685 万元。 

具体测算过程如下： 

单位：万元 

项目 

2022 年

/2022 年末 

（E） 

占营业 

收入比例 

2023 年至 2025 年预计营运资金 

2023 年

（E） 

2024 年

（E） 

2025 年

（E） 

营业收入 190,000.00 100.00% 200,146.00 237,015.00 289,685.00 

应收票据 9,717.76 5.11% 10,236.69 12,122.40 14,816.26 

应收账款 61,709.24 32.48% 65,004.51 76,979.03 94,085.48 

应收款项融资 5,193.65 2.73% 5,471.00 6,478.81 7,918.55 
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项目 

2022 年

/2022 年末 

（E） 

占营业 

收入比例 

2023 年至 2025 年预计营运资金 
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-2025 年营运资金缺口为 21,179.33 万元。 

2、为偿还流动有息负债预留资金 

截至 2022 年 12 月 31 日，公司合并口径的短期借款余额为 36,586.00 万元。

为保障财务的稳健性、降低流动性风险、优化资产负债结构，公司需要预留一部

分现金。 

3、支付其他应付款中的股权收购款 

2022 年 9 月 26 日，公司第五届董事会第二十二次会议，审议通过了《关于

收购资产的议案》，以自有资金 11,534.23 万元收购宋江华和肖建民持有的美特森

100%的股权。截至 2022 年 12 月 31 日，公司其他应付款中应付股权交割款

6,372.09 万元。 

4、未来投资安排 

截至本回复出具日，公司无其他未来投资安排。 

5、财务性投资情况 

截至 2022 年 12 月 31 日，公司的财务性投资情况如下： 

单位：万元 

序号 项目 账面价值 

1 其他非流动金融资产 5,659.29 

2 期后财务性投资 - 

合 计 5,659.29 
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金股利 1 元（含税）；2020 年度已

实施股份回购金额为 8,274.06 万

元，视同为现金分红 

2021 年度 

以总股本扣减回购专用证券账户

中股份后的股本 20,998.00 万股为

基数，向全体股东每 10 股派发现

金股利 1.5 元（含税）；2021 年度

已实施股份回购金额为 294.97 万

元，视同为现金分红 

3,444.67 

合计 20,013.73 

从上表可知，公司现金分红中包括为实施股权激励而进行的股份回购金额，

纯现金分红金额为 6,300 万元、1,995 万元和 3,149.70 万元，占归属于母公司股

东的净利润分别为 102.03%、48.01%和 45.11%。 

报告期内，公司营业收入规模持续上升、整体财务状况及盈利能力良好，具

备现金分红的能力和条件。根据《关于进一步落实上市公司现金分红有关事项的

通知》、《上市公司监管指引 3 号ð上市公司现金分红》等规定的要求，公司制定

了行之有效的分红规划，为保护公司股东特别是中小股东的利益提供了有效的保

障机制。 

报告期内公司现金分红与公司的经营业绩、财务状况、现金流及资金需求相

匹配，不会对公司财务状况和正常生产运营产生重大不利影响。 

7、公司可自由支配资金缺口 

根据公司可自由支配货币资金、资金支出计划等安排，公司资金缺口的测算

情况如下： 

单位：万元 

项目 账面价值 

可自由支配的资金 

货币资金及理财产品等 20,171.69 

减：受限货币资金 3,612.70 

可自由支配的资金小计（a） 16,559.00 

2023-2025 年资金支出计划 

营运资金需求 21,179.33 

为偿还流动有息负债预留资金 36,586.00 

支付其他应付款中的股权收购款 6,372.09 

支出资金小计（b） 64,137.42 

长期资金安排 剩余财务性投资变现（
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（四）核查意见 

1、核查过程 

保荐人主要执行了以下核查程序： 

（1）根据发行人目前经营性流动资产、经营性流动负债和未来预计收入增

长情况，对未来三年营运资金缺口进行了测算； 

（2）核查
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相关议案，本次发行相关董事会决议日前六个月（即 2022 年 4 月 28 日）至本回

复出具日，公司实施或拟实施的财务性投资及类金融业务的具体情况如下： 

1、设立或投资产业基金、并购基金 

2022 年 5 月 24 日，上市公司全资子公司湖南泽嘉股权投资有限公司签署了

《财产份额转让协议》等相关文件，杨乾勋先生将其持有的长沙荟金企业管理合

伙企业（有限合伙）的部分认缴份额人民币 1 万元转让给泽嘉投资，交易对价人

民币 0 元，转让完成后，泽嘉投资将作为普通合伙人占长沙荟金 0.8846%的合伙

份额，并担任长沙荟金的执行事务合伙人，于 2022 年 5 月 27 日完成工商变更登

记工作。 

2022 年 7 月 13 日，泽嘉投资与长沙荟金其他合伙人达成财产份额转让协

议，并完成工商变更登记。截至本回复出具日，长沙荟金合伙份额 113.04 万元，

其中普通合伙人、执行事务合伙人泽嘉投资出资 112.04 万元，有限合伙人杨乾

勋出资 1.00 万元。 

公司投资长沙荟金企业管理合伙企业（有限合伙）的目的是为了实现对铂泰

电子的收购和整合。截至本回复签署日，泰嘉股份直接持有并通过长沙荟金合计

控制铂泰电子 63.49%的出资份额，系铂泰电子的控股股东。 

泰嘉股份主要从事锯切材料、锯切产品、锯切工艺和锯切装备等领域的研究

开发、制造，锯切技术服务及锯切整体解决方案的提供，是国家工信部认定的第

三批制造业单项冠军培育企业。但受限于细分行业总体规模限制，公司仅凭单一

业务实现收入、利润大幅突破的难度较大。针对锯切行业特点和公司具体情况，

泰嘉股份制定了双主业发展战略：第一主业为锯切业务，以“双金属带锯条国内

市场占有率 50%，国外销售占公司锯切业务销售的 50%ò为发展目标，稳步提升

市占率；第二主业为电源业务，充分发挥公司先进制造技术的综合应用能力，拓

展公司发展空间，培育新的业绩增长点。 

因此，公司通过投资长沙荟金实现对铂泰电子的收购和整合，符合公司战略

发展方向，不属于财务性投资。 

除上述情况以外，自本次发行相关董事会决议日前六个月起至本回复出具日，
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发行人不存在设立或投资产业基金、并购基金的情形。 

2、拆借资金 

自本次发行相关董事会决议日前六个月起至本回复出具日，发行人不存在新

增拆借资金的情形。 

3、委托贷款 

自本次发行相关董事会决议日前六个月起至本回复出具日，公司不存在委托

贷款的情形。 

4、以超过集团持股比例向集团财务公司出资或增资 

自本次发行相关董事会决议日前六个月起至本回复出具日，公司未设立集团

财务公司。 

5、购买收益波动大且风险较高的金融产品 

自本次发行相关董事会决议日前六个月起至本回复出具日，公司不存在购买

收益波动大且风险较高的金融产品。 

6、非金融企业投资金融业务 

自本次发行相关董事会决议日前六个月起至本回复出具日，公司不存在投资

金融业务的情形。 

7、类金融业务 

自本次发行相关董事会决议日前六个月起至本回复出具日，公司未从事类金

融业务。 

（三）结合相关投资情况分析公司是否满足最近一期末不存在金额较大的

财务性投资的要求 

截至 2022 年 12 月 31 日，公司与财务投资相关的各类资产科目如下： 

单位：万元 

科目 项目 金额 财务性投资金额 

货币资金 
银行存款、现金以及短

期可当日赎回理财产品 
17,171.53 - 
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科目 项目 金额 财务性投资金额 

交易性金融资产 
风险低、收益波动小的理

财产品 
3,000.16 - 

衍生金融资产 - - - 
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3、其他应收款 

截至 2022 年 12 月末，公司其他应收款账面价值为 1,022.34 万元，主要为公

司支付的押金、保证金以及向员工提供的普惠性购房借款，不存在对外资金拆借，

不属于财务性投资。 

4、长期股权投资 

截至 2022 年 12 月末，公司长期股权投资具体明细情况如下： 

单位：万元 

名称 账面价值 间接持股比例 
与公司主营业

务关系 

是否属于财

务性投资 
金额 

ARNTZ 

GmbH+Co.KG 
1,932.91 28.02% 

公司参股的德

国锯条企业 
否 - 

合计 1,932.91 - - - - 

ARNTZ GmbH+Co.KG 为德国双金属带锯条企业，与公司主营业务紧密相关。

公司参股 ARNTZ GmbH+Co.KG 目的是为了打开海外市场，提高公司双金属带

锯条产品欧美地区市场占有率，不以获取投资收益为目的，因此公司对 ARNTZ 

GmbH+Co.KG 的股权投资不属于财务性投资。 

5、其他非流动金融资产 

截至 2022 年 12 月末，公司其他非流动金融资产具体明细情况如下： 

单位：万元 

序号 基金名称 账面价值 出资比例 
是否属于财

务性投资 

财务性投

资金额 

1 
上海金浦科技创业股权投资

基金合伙企业（有限合伙） 
3,171.95 3.33% 是 3,171.95 

2 
平潭冯源一号股权投资合伙

企业（有限合伙） 
2,487.34 31.69% 是 2,487.34 
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未实缴出资）转让给公司，交易对价人民币 0 元。转让完成后，泰嘉股份将作为

有限合伙人占金浦科创基金
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（四）核查意见 

1、核查过程 

保荐人主要执行了以下核查程序： 

（1）获得公司截至 2022 年 12 月 31 日的货币资金及银行理财明细表、报告

期内的定期报告； 

（2）获得公司交易性金融资产、其他应收款、长期股权投资、其他非流动
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的经营者，属于《反垄断指南》中规定的“平台经济领域经营者”中的“平台内

经营者”。2019 年至 2022 年，公司通过上述第三方互联网平台销售产品的金额

分别为 262.30 万元、294.90 万元、323.39 万元和 391.22 万元，占公司当期主营

业务收入的比重分别为 0.67%、0.74%、0.62%和 0.41%。 

综上，截至本回复出具日，发行人及控股子公司存在提供、参与运营网站的

情形，但不存在与客户共同运营网站、APP 等互联网平台业务的情形。发行人在

淘宝、京东、阿里巴巴及天猫等第三方互联网平台销售商品属于在互联网平台内

提供商品的经营者，属于《反垄断指南》中规定的ñ平台经济领域经营者ò中的“平

台内经营者”。但公司仅是上述互联网平台的普通商户，且通过互联网平台销售

产品金额绝对值和比重均很小，不存在行业垄断的情形。 

（二）发行人及控股子公司、参股公司参与行业竞争是否公平有序、合法合

规，是否存在垄断协议、限制竞争、滥用市场支配地位等不正当情形，并对照国

家反垄断相关规定，发行人是否存在达到经营者集中情形以及是否履行申报义

务 

1、发行人及控股子公司、参股公司参与行业竞争是否公平有序、合法合规 
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根据发行人的确认、有关主管部门出具的合规证明并经保荐人登录主管部门

网站进行查询，报告期内，发行人不存在因不正当竞争行为受到主管部门行政处

罚的情形。 

据此，保荐人和发行人律师认为：发行人及控股子公司、参股公司报告期内

参与行业竞争公平有序、合法合规。 

2、是否存在垄断协议、限制竞争、滥用市场支配地位等不正当情形 

根据公司的说明并经保荐人查阅公司与主要客户、供应商签订的协议，截至

本回复出具日，公司不存在与其他经营者达成固定价格、分割市场、限制产（销）

量、限制新技术（产品）、联合抵制交易等横向垄断协议，不存在与交易相对人

通过有关方式达成固定转售价格、限定最低转售价格等纵向垄断协议，不存在借

助与平台经营者之间的纵向关系，或者由平台经营者组织、协调，达成具有横向

垄断协议效果的轴辐协议，亦不存在其他排除、限制竞争的情形。 

根据《禁止滥用市场支配地位行为暂行管理规定》第五条第一款规定：“市

场支配地位是指经营者在相关市场内具有能够控制商品或者服务（以下统称商品）

价格、数量或者其他交易条件，或者能够阻碍、影响其他经营者进入相关市场能

力的市场地位。” 

《中华人民共和国反垄断法》第二十四条的规定，有下列情形之一的，可以

推定经营者具有市场支配地位：（一）一个经营者在相关市场的市场份额达到二

分之一的；（二）两个经营者在相关市场的市场份额合计达到三分之二的；（三）

三个经营者在相关市场的市场份额合计达到四分之三的。有前款第二项、第三项

规定的情形，其中有的经营者市场份额不足十分之一的，不应当推定该经营者具

有市场支配地位。被推定具有市场支配地位的经营者，有证据证明不具有市场支

配地位的，不应当认定其具有市场支配地位。 

根据中国机床工具工业协会锯床分会出具的市场调研回复，2021 年度我国

双金属带锯条市场规模约为 6,850 万米，全球双金属带锯条市场规模约为 14,200

万米。 

根据发行人的说明，报告期内，发行人双金属带锯条的销量情况如下： 
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单位：万米 

分布范围 2022 年度 2021 年度 2020 年度 2019 年 

国内 1,537.68 1,609.63 1,455.02 1,435.07 

全球 2,366.34 2,165.75 1,751.17 1,816.85 

根据上表， 截至 2021 年度发行人双金属带锯条销量占国内市场规模的

23.50%，占全球市场规模的 15.25%。发行人在双金属带锯条市场的相关市场份

额不足 50%，行业内竞争者较多，发行人的相关市场份额未形成市场支配地位，

发行人不具备控制商品或者服务价格、数量或者其他交易条件，或者能够阻碍、

影响其他经营者进入相关市场能力的市场地位。 

此外，发行人于 2022 年 9 月通过重大资产重组收购铂泰电子后增加电源类

产品作为第二主业，铂泰电子 2022 年度营业收入为 137,348.40 万元，在电源类

市场中占有份额很小，不具备控制销售市场或者原材料采购市场的能力，未形成

市场支配地位。 

根据长沙市望城区市场监督管理局出具的说明，报告期内，未对发行人及其

控股子公司、参股子公司因违反《反垄断法》而作出行政处罚、失信限制的情形。

经保荐人登录国家企业信用信息公示系统、工业和信息化部、国家互联网信息办

公室等网站查询，发行人不存在因限制竞争、滥用市场支配地位等不正当竞争情

形而受到行政处罚的情况。 

综上所述，保荐人和发行人律师认为：发行人及控股子公司、参股公司不存

在垄断协议、限制竞争、滥用市场支配地位等不正当的竞争情形。 

3、发行人是否存在达到经营者集中情形以及是否履行申报义务 

根据《中华人民共和国反垄断法》第二十五条规定：“经营者集中是指下列

情形：（一）经营者合并；（二）经营者通过取得股权或者资产的方式取得对其他

经营者的控制权；（三）经营者通过合同等方式取得对其他经营者的控制权或者

能够对其他经营者施加决定性影响。” 

根据《国务院关于经营者集中申报标准的规定》第三条规定，经营者集中达

到下列标准之一的，经营者应当事先向国务院反垄断执法机构申报，未申报的不

得实施集中：（1）参与集中的所有经营者上一会计年度在全球范围内的营业额合
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计超过 100 亿元人民币，并且其中至少两个经营者上一会计年度在中国境内的营

业额均超过 4 亿元人民币；（2）参与集中的所有经营者上一会计年度在中国境内

的营业额合计超过 20 亿元人民币，并且其中至少两个经营者上一会计年度在中

国境内的营业额均超过 4 亿元人民币。 

报告期内，发行人分别于 2022 年 9 月和 10
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（8）取得了长沙市望城区市场监督管理局出具的说明； 

（9）查阅了铂泰电子及美特森 2021 年度《审计报告》。 

2、核查结论 

经核查，保荐人和发行人律师认为：截至本回复出具日，发行人及控股子公

司存在提供、参与运营网站的情形，但不存在与客户共同运营网站、APP 等互联

网平台业务的情形，发行人在第三方互联网平台销售商品属于《反垄断指南》中

规定的ñ平台经济领域经营者ò ，交易金额较小；发行人及控股子公司、参股公司

报告期内参与行业竞争公平有序、合法合规，不存在签署垄断协议、限制竞争、

滥用市场支配地位等不正当情形；发行人报告期内不存在达到经营者集中的情形，

无需履行申报义务。 

（以下无正文） 
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	问题一
	一、剔除铂泰电子和美特森的影响后，并结合锯切业务经销商客户信用政策、同行业可比公司情况，说明最近一期末，应收账款余额占营业收入比例大幅提升的原因及合理性；
	（一）发行人锯切业务经销商客户信用政策及同行业可比公司情况
	（二）剔除铂泰电子和美特森的影响后应收账款余额及营业收入具体情况
	（三）中介机构核查意见

	二、结合应收账款周转率、期后回款情况、账龄分布及同行业可比公司情况等，说明应收账款坏账准备计提的充分性
	（一）发行人应收账款周转率、期后回款情况、同行业可比上市公司账龄分布情况
	（二）中介机构核查意见

	三、铂泰电子和美特森报告期内的经营情况，行业竞争格局，订单储备情况，业绩下滑的原因及合理性，是否存在业绩持续下滑趋势，应收账款坏账准备计提是否充分，是否对本次募投项目及未来持续盈利能力造成重大不利影响
	（一）铂泰电子报告期内的经营情况及2020年和2021年业绩下滑的原因和合理性
	（二）铂泰电子所处行业竞争格局
	（三）铂泰电子订单储备情况
	（四）铂泰电子以前年度的业绩下滑是否会对本次募投项目及未来持续盈利能力造成重大不利影响
	（五）铂泰电子应收账款坏账准备计提的充分性
	（六）美特森所处行业竞争格局
	（七）美特森报告期内的经营情况和订单储备情况
	（八）美特森应收账款坏账准备计提的充分性
	（九）中介机构核查意见

	四、结合截至最新一期末铂泰电子和美特森商誉减值测试情况，相关资产组或者资产组组合的可回收金额、确定过程及其账面价值，并核对原评估报告或估值报告中使用的预测数据与实际数据的差异及原因，说明商誉减值是否充分
	（一）商誉减值测试过程、关键参数及商誉减值损失的确认方法
	（二）原评估报告或估值报告中使用的预测数据与实际数据的差异及原因
	（三）中介机构核查意见

	五、结合境外销售模式及发行人海外市场培育情况、收入确认时点及依据、信用政策、前五大客户类型及变动情况、回款情况、同行业公司、国产锯条性价比优势等，说明境外收入大幅上升的合理性和业绩真实性
	（一）发行人境外销售模式和海外市场培育情况
	（二）发行人及可比上市公司境外销售收入确认时点及依据、信用政策
	（三）报告期内发行人前五大客户及回款情况
	（四）同行业公司、国产锯条性价比优势
	（五）中介机构核查意见

	六、发行人境内外客户信用政策是否存在重大差异，如是，说明原因及合理性，是否符合行业惯例
	（一）发行人境内和境外采用不同信用政策的原因及合理性
	（二）发行人及同行业可比公司信用政策对比
	（三）中介机构核查意见

	七、请发行人补充披露（3）（4）相关风险
	（一）大客户经营战略变动风险
	（二）商誉减值风险


	问题二
	一、电源基地项目拟生产产品的生产流程、工艺技术、生产设备、应用领域与发行人现有消费电子类电源产品的区别与联系，该项目目标客户、供应商与铂泰电子现有客户、供应商的区别与联系，是否属于投向主业
	（一）生产流程的区别与联系
	（二）工艺技术、生产设备和应用领域的区别与联系
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	（四）供应商与现有供应商的区别与联系
	（五）核查意见

	二、电源基地项目实施主体是否具备开展本次募投项目所需的技术、人员、专利、客户储备，目前已经小批量试产的具体情况，是否需要通过客户验证，募集资金以借款方式提供给雅达能源，其他股东是否同比例提供借款，是否有利于维护上市公司利益，并明确贷款利率等安排
	（一）电源基地项目实施主体是否具备开展本次募投项目所需的技术、人员、专利、客户储备
	（二）目前已经小批量试产的具体情况，是否需要通过客户验证
	（三）募集资金以借款方式提供给雅达能源，其他股东是否同比例提供借款，是否有利于维护上市公司利益，并明确贷款利率等安排

	三、结合研发中心项目的具体用途、研发领域、预计研发产出、已有研发场地情况、报告期内研发支出增长或预计增长情况，说明建设研发中心项目的必要性
	（一）研发中心项目的具体用途
	（二）研发中心的研发领域
	（三）预计研发项目
	（四）已有研发场地情况
	（五）报告期内研发费用增长情况
	（六）核查意见

	四、结合本次募投项目市场需求、产品竞争格局、客户储备情况、在手订单或意向性合同、现有产能及产能利用率情况、拟新增产能及产能释放速度等情况，说明本次募投项目新增产能的合理性及消化措施
	（一）高速钢双金属带锯条产线建设项目新增产能的合理性及消化措施
	（二）硬质合金带锯条产线建设项目新增产能的合理性及消化措施
	（三）新能源电源及储能电源生产基地项目新增产能的合理性及消化措施

	五、本次募投项目的具体投资构成明细、各项投资支出的必要性，各明细项目所需资金的测算假设及主要计算过程，测算的合理性，是否包含董事会前投入的资金；与发行人前期可比项目及同行业上市公司可比项目单位产能投资是否一致，如否，请说明原因及合理性
	（一）高速钢双金属带锯条产线建设项目
	（二）硬质合金带锯条产线建设项目
	（三）新能源电源及储能电源生产基地项目

	六、结合本次募投项目拟生产产品单价、单位成本、毛利率等指标，与现有业务的情况进行纵向对比，与同行业可比公司的情况进行横向比较，说明效益预测高于报告期内平均水平是否合理、谨慎
	（一）高速钢双金属带锯条产线建设项目拟生产产品单价、单位成本、毛利率情况
	（二）硬质合金带锯条产线建设项目拟生产产品单价、单位成本、毛利率情况
	（三）新能源电源及储能电源生产基地项目拟生产产品单价、单位成本、毛利率情况

	七、结合各类新增固定资产的金额、转固时点以及募投项目未来效益测算情况，说明因实施本次募投项目而新增的折旧和摊销对发行人未来经营业绩的影响
	（一）各募投项目新增固定资产的金额、转固时点及折旧参数
	（二）本次募投项目新增折旧摊销对业绩的影响
	（三）核查意见

	八、电源基地项目租赁合同期限为5年，短于整个项目计算期12年，请对照《监管规则适用指引-发行类第6号》6-4 内容说明租赁土地实施募投项目的土地用途、租期后对土地的处置计划等，是否存在无法继续实施本次募投项目的风险
	（一）本次募投项目通过租赁房产实施的情况
	（二）对照《监管规则适用指引-发行类第6号》6-4内容说明租赁土地实施募投项目的土地用途、租期后对土地的处置计划等
	（三）发行人租赁的房屋权属不存在纠纷
	（四）租赁房屋到期不能续租的风险低
	（五）核查意见

	九、本次募投项目环评的办理进展，预计取得的时间，尚需履行的程序及是否存在重大不确定性

	问题三
	一、结合营运资金及缺口情况、闲置资金管理情况、未来投资安排等，说明存在大比例分红的情况下本次募集资金及补充流动资金的必要性
	（一）新增营运资金需求预测
	（二）发行人货币资金及闲置资金管理情况
	（三）资金支出计划
	（四）核查意见

	二、截至目前嘉兴海容解散进展；本次发行相关董事会决议日前六个月至今实施或拟实施的财务性投资及类金融业务的具体情况，是否应从本次募集资金总额中扣除，结合相关投资情况分析公司是否满足最近一期末不存在金额较大的财务性投资的要求
	（一）嘉兴海容解散进展
	（二）本次发行相关董事会决议日前六个月至今实施或拟实施的财务性投资及类金融业务的具体情况，是否应从本次募集资金总额中扣除
	（三）结合相关投资情况分析公司是否满足最近一期末不存在金额较大的财务性投资的要求
	（四）核查意见

	三、发行人及控股子公司是否提供、参与或与客户共同运营网站、APP等互联网平台业务，是否属于“平台领域经营者”，发行人及控股子公司、参股公司参与行业竞争是否公平有序、合法合规，是否存在垄断协议、限制竞争、滥用市场支配地位等不正当情形，并对照国家反垄断相关规定，发行人是否存在达到经营正集中情形以及是否履行申报义务
	（一）发行人及控股子公司是否提供、参与或与客户共同运营网站、APP 等互联网平台业务，是否属于“平台领域经营者”
	（二）发行人及控股子公司、参股公司参与行业竞争是否公平有序、合法合规，是否存在垄断协议、限制竞争、滥用市场支配地位等不正当情形，并对照国家反垄断相关规定，发行人是否存在达到经营者集中情形以及是否履行申报义务
	（三）核查意见



