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证券代码：002843                           证券简称：泰嘉股份                           公告编号：2018-023 

湖南泰嘉新材料科技股份有限公司 

2017 年年度报告摘要 

一、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监会指定媒

体仔细阅读年度报告全文。 

董事、监事、高级管理人员异议声明： 

无 

 

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。 

 

非标准审计意见提示 

□ 适用 √ 不适用  

董事会审议的报告期普通股利润分配预案或公积金转增股本预案 

√ 适用 □ 不适用  

是否以公积金转增股本 

□ 是 √ 否  

公司经本次董事会审议通过的普通股利润分配预案为：以 141,695,000 股为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 1.50 元

（含税），送红股 0 股（含税），不以公积金转增股本。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□ 适用 √ 不适用  

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 泰嘉股份 股票代码 002843 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

变更前的股票简称（如有） 无 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 谢映波 王俊杰 

办公地址 长沙市望城经济技术开发区泰嘉路 68 号 长沙市望城经济技术开发区泰嘉路 68 号 

电话 0731-88059111 0731-88059111 

电子信箱 tjxc@bichamp.com tjxc@bichamp.com 

2、报告期主要业务或产品简介 

公司成立于2003
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新技术企业”。公司的产品已成为中国市场的主流产品并远销包括欧美在内的四十多个国家和地区。公司

产品包含双金属带锯条和硬质合金带锯条两大系列，二百多种规格齿形，能满足各种材质、不同规格金属

材料的锯切需求。 

带锯条是金属切割加工必备的高效刀具，被喻为“工匠之手”，主要用于切割各种黑色金属和有色金属，

具有切割精度高、表面质量好、切割效率高、切割成本低等特点，广泛应用于机械制造、汽车零部件、钢

铁冶金、模具加工、轨道交通、大型锻造、航空航天、核电等制造领域。 

2、经营模式 

公司致力于成为世界领先的锯切产品制造和锯切技术服务提供商，拥有灵敏设计、柔性生产与定制服

务的完整经营管理体系，实行产品、服务与成本领先的竞争战略，为客户与股东创造价值。 

采购模式：公司原材料采购采用MRP采购模式，根据年度产销目标与库存量制定采购计划，公司与全

球主要供应商建立了持续、稳定、良好的采购关系，直接从生产厂家采购，同时也积极寻求原材料国产化。 

生产模式：公司在持续推行精益管理的基础上，严控质量与成本，缩短交货周期，满足客户需求。公

司产品分为标准化产品和定制化产品。标准化产品根据市场需求按月制定相应的生产计划，经批准后实施。

定制化产品是以客户的锯切需求为导向，满足客户个性化为目的，公司提供特殊规格、特殊材质、特殊齿

形及特殊工艺的定制产品与服务。公司利用领先的研发设计能力、柔性生产能力、管理协调能力生产高品

质个性化产品，提供及时、可靠、高效的锯切解决方案与技术支持。定制化产品实行“创新研发、按需定

制、以销定产”。 

销售模式：销售模式包括大客户直销、经销与网络销售。公司拥有覆盖全国的销售服务网络，建立了

七大营销服务中心，并在华东区与华北区建立了物流配送中心和技术支持中心，拥有300多家特约经销商，

能24小时为客户提供全天候、专家级、点对点技术服务支持和锯切解决方案。建立了网络销售平台，线上

线下一体化，高效联动，快速反应。 

在行业内首创三级技术支持与服务体系，建立了支持与服务移动平台，公司总部、区域服务中心、特

约经销商三级联动，同时培养三级技术服务人才队伍提供分类技术支持，将技术支持与服务和终端客户需

求紧密联系在一起，高效快捷系统地为客户提供锯切解决方案，为经销商及终端客户提供焊接、使用、维

护等完善的售后与个性化服务，更好地满足客户提高生产效率、节能降耗、降低生产成本等方面的实际需

求。 

国外销售模式采用经销模式，主要市场包括欧美在内的四十多个国家和地区，公司在市͋ト公司�ꬉ焏ಈ国的销�〕턂솾退案㴁式쌀良好�菐ᅓ⯕였

ᣖ培养ୟ切解决方Ṱ料国产化。  �

http://value500.com/PMI.asp
http://value500.com/PMI.asp
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我国双金属带锯条行业开端于二十世纪八十年代，经历了从引进研发、小规模推广到快速发展、稳定

增长的阶段。随着我国经济平稳运行，国内双金属带锯条行业也将步入稳定增长期，未来，我国双金属带

锯条行业仍将朝着 “高效率、高精度、高可靠性和专业化”的方向发展。在模具钢、锻件、高温合金、铝加

工件等锯切领域，呈现出专用设备、专用锯条、专业解决方案等专业化发展趋势。 

随着中国制造业的蓬勃发展，双金属带锯条应用行业也在逐步发生变化，客户群体呈二级分化趋势。

一方面，锯切规模小、锯切材质普通、锯切要求不高的客户群体庞大，经济型锯条能基本满足其需求，导

致经济型锯条市场规模越来越大；另一方面，有锯切规模或材质难切、锯切要求高的客户以及模具钢、锻

造、有色加工行业等专业客户群体持续增长，普遍对产品质量与性能、技术持续与服务要求高，希望能提

供定制化产品与锯切整体解决方案，以泰嘉为代表的行业龙头已率先涉足，并将引领整个行业持续健康发

展。 

随着我国国民经济和制造业的快速发展，国内双金属带锯条行业生产规模和设备、技术水平得到了长

足发展，国产品牌市场份额进一步增加。未来3年，国产品牌将占市场的主导地位，国产中高端市场份额

将持续扩大，出口将高速增长，进口品牌国内市场占有率将逐年下降，国产品牌出口海外市场占有率将逐

步上升，行业龙头在海外拓展、进口替代、行业整合方面将走在前列。 

5、行业地位 

公司拥有省级企业技术中心、湖南省高速高效双金属锯切工程技术研究中心、博士后科研流动站协作

研发中心、市级工程技术研究中心，是双金属带锯条国家标准的起草单位。公司是细分行业的龙头，是国

内装备水平最好、生产规模最大、技术水平最高的企业。公司生产的产品含双金属带锯条和硬质合金带锯

条两大系列，二百多种规格齿形，并能根据客户的个性化需求提供特殊规格、特殊材质、特殊齿形及特殊

工艺的定制化产品与服务。公司建立了覆盖全球的营销网络与服务平台，在国内建立了七大营销服务中心，

物流配送中心和技术支持中心，拥有300多家特约经销商，在国外四十多个国家与地区建立了一级经销商

技术支持与服务体系，能为客户提供全天候、专家级、点对点技术服务支持和锯切解决方案。公司秉承“让

世界没有难切材料”的企业使命，以振兴民族工业为已任。 

3、主要会计数据和财务指标 

（
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营业收入 74,130,651.58 75,533,958.34 82,369,760.41 68,227,618.31 

归属于上市公司股东的净利润 10,677,187.82 11,252,244.33 18,512,827.25 10,232,676.24 

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润 
9,481,114.09 10,477,812.72 15,385,564.36 7,474,851.55 

经营活动产生的现金流量净额 10,208,540.20 29,250,929.22 15,897,421.45 35,521,379.11 

上述财务指标或其加总数是否与公司已披露季度报告、半年度报告相关财务指标存在重大差异 

□ 是 √ 否  

4、股本及股东情况 

（1）普通股股东和表决权恢复的优先股股东数量及前 10 名股东持股情况表 

单位：股 

报告期末普通股股

东总数 
20,657 

年度报告披露日前

一个月末普通股股

东总数 

17,498 

报告期末表决权

恢复的优先股股

东总数 

0 

年度报告披露日前一

个月末表决权恢复的

优先股股东总数 

0 

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 

股东性质
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（2）公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无优先股股东持股情况。 

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 

 

5、公司债券情况 

公司是否存在公开发行并在证券交易所上市，且在年度报告批准报出日未到期或到期未能全额兑付的公司债券 

否 

三、经营情况讨论与分析 

1、报告期经营情况简介 

公司是否需要遵守特殊行业的披露要求 

否 

2017年国内经济平稳发展，公司抓住有利时机，实施创新驱动发展战略，不断提高产品性能质量、扩

大市场占有率，提升内部管理水平，公司生产经营、资本运作稳定推进，整体发展积极向上。 

报告期内，公司实现营业收入30,026.20万元，同比增长20.52%；净利润为5,067.49万元，同比增长

23.14%。 

报告期内公司主要在以下方面采取了有力措施：  

1、拓展客户，抢占市场，完成目标。 

（1）公司对经销商进行分级管理，根据不同品牌分级管理经销商，合理配置资源，实时提供支持与

服务。同时加大新产品推广与驻外服务基地建设，不断提升产品质量与服务水平。 

（2）将销售网络下沉，开辟新的经销商渠道，进一步拓展客户资源，有效扩大了市场份额。针对重

点客户锯切要求，提供定制化产品和服务解决方案，提升客户粘性。 

（3）提升高端产品服务水平，维护市场秩序，组建高端锯切联盟并召开了首届会员年会，首批客户

订单全线产品从B2B下达，提高了营销效率。 

（4）海外业务方面，加大对新兴市场的拓展，初步形成了全球主要市场的一级经销商布局，有效扩

大了公司的国际影响力。 

2、持续创新，优化工艺，保障性能。 

报告期内，公司不断推进新的科研以及技改项目，2017重点研发项目12项，研发项目涵盖材料的性
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2017年公司获得4项专利技术，专利技术总量达38项，为公司稳健发展提供技术支持与持续保障。 

3、推行精益，强化管理，提升效率。 

公司持续推行精益管理，加强现场标准化、现场可视化和6S管理，优化生产组织，在推行精益管理

的同时，2017年公司引入并推行卓越绩效和稳健设计以提升内部管理水平，培养了30名掌握稳健设计技术

（田口方法）的工程师，完成了“提升TANCUT品牌的性价比”、“优化双A产品齿形”等多个项目的应用，

为公司智能制造打下良好基础。 

公司持续推进信息化建设，稳步推进B2B平台的二次开发，完成B2B平台的多项功能完善，实现物

流信息的自动查询，库存自助查询，完善内部计划物控模式，信息化工作再上新台阶。 

4、股权激励，建设团队，培养人才。 

2017年公司实施了核心员工股权激励，授予限制性股票，稳定了核心员工，促进公司年度绩效目标的

实现。制定了人才培养计划，优化考核方法，倡导结果思维，让优秀者脱颖而出，让员工在竞争中成长，

实现个人价值。从目标、思想、规则、行动四个方面统一团队，培养凝聚力、合作能力与团队士气，尊重

个人的兴趣和成就，协同合作完成工作任务。 

2017年1月20日公司完成了在深圳证券交易所中小板挂牌上市，上市为公司持续发展提供了广阔平台

与持续动力，公司将充分利用上市公司平台适时推进行业整合和国际化进程。 
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